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Rückblick 2025

Liebe Partner, Kunden und Freunde von Repanet Suisse

Im vergangenen Jahr konnten zahlreiche neue Carross-
erie-Partner sowie weitere FLI- und Kooperationspart-
ner gewonnen werden, was unser Netzwerk deutlich 
gestärkt und regional breiter verankert hat. Mit diesen 
neuen Partnerschaften wurde die fachliche Kompetenz 
im gesamten Verbund erweitert, aber auch die gemein-
same Sichtbarkeit und Marktwirkung verbessert. 

Ein zentraler Schwerpunkt lag zudem auf dem Thema 
Nachhaltigkeit. Immer mehr Betriebe erkennen die Be-
deutung einer verantwortungsvollen und ressourcen-
schonenden Betriebsführung. Wir haben sie dabei un-
terstützt, entsprechende Massnahmen umzusetzen und 
Fördergelder zu beantragen, um Investitionen in moder-
ne und nachhaltige Technologien zu erleichtern.

Mit den Zertifizierungen Repanet Suisse und green car 
repair konnten wir einen bedeutenden Schritt nach vor-
ne machen. Die Repanet-Partnerbetriebe wurden im 
Rahmen zweier umfassender Audits nach den hohen 
Qualitäts- und Nachhaltigkeitsstandards beider Pro-
gramme geprüft und erfolgreich zertifiziert. Darüber hi-
naus haben wir zwei neue Auditorenbüros definiert, wel-
che ab dem Jahr 2026 die Audits für Repanet und green 
car repair durchführen werden. Damit stellen wir auch 
künftig eine unabhängige, transparente und qualitativ 
hochwertige Auditierung sicher (Mehr dazu auf Seite 10)

Ein weiteres Highlight waren die vier erfolgreichen Part-
nerevents, die in verschiedenen Regionen der Schweiz 
stattgefunden haben. Diese Veranstaltungen boten 
Raum für Austausch, Know-how-Transfer und die Stär-
kung des Netzwerks. 

Die durchgeführten Webinare und Seminare verzeich-
neten eine sehr erfreuliche Teilnehmerzahl. Dies hat uns 
auch im Jahr 2025 erneut gezeigt, wie wichtig es ist, 
den Fokus künftig weiterhin auf die Weiterbildung aus-
serhalb des rein technischen Bereichs zu legen. Mit die-
sen Angeboten leisten wir einen gezielten Beitrag zur 
persönlichen und organisatorischen Weiterentwicklung 
und tragen damit nachhaltig zur Stärkung unserer Part-
nerbetriebe bei.

Als Initiatoren des neuen Kompetenznetzwerks Glass-
Rep fungiert Axalta - André Koch gemeinsam mit Repa-
net Suisse. Ziel des Netzwerks ist die gezielte Förde-
rung der Kompetenz im Bereich Autoglas. Unter dem 
Leitsatz „Reparieren, wo sinnvoll – Ersetzen, wo notwen-
dig“ verfolgt GlassRep einen nachhaltigen und qualitäts-
orientierten Ansatz. Zu den zentralen Bestandteilen des 
Netzwerks zählen zudem Schulungen sowie Massnah-
men zur Aus- und Weiterbildung, mit denen das Fach-
wissen der teilnehmenden Betriebe kontinuierlich aus-
gebaut wird (Siehe Seite 7). 
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In Zukunft wird das Thema Energieeffizienz im gesamten La-
ckierprozess eine noch bedeutendere Rolle einnehmen. Ziel 
ist es, Energieverbrauch und Ressourcen gezielt zu reduzie-
ren, ohne dabei die Qualität der Arbeit zu beeinträchtigen. 
Gleichzeitig wird der Einsatz nachhaltiger Produkte weiter ge-
fördert. Ein zentraler Grundsatz lautet dabei Reparieren statt 
Ersetzen, um Kosten zu senken und den ökologischen Fuss-
abdruck messbar zu verbessern. Dazu gehört auch die trans-
parente Ausweisung der eingesparten CO₂-Emissionen, um 
den Fortschritt für Betriebe und Kunden sichtbar zu machen.

Wir führen derzeit intensive Gespräche mit potenziellen 
Netzwerkpartnern im FLI-Bereich. Ziel ist es, auch in diesem 
Jahr weitere Partner zu gewinnen, welche ihre Fahrzeugflot-
ten gezielt an unsere Partnerbetriebe steuern. Damit stärken 
wir das Netzwerk nachhaltig und schaffen zusätzliche Auslas-
tung sowie langfristige Partnerschaften für unsere Betriebe. 

Ein wichtiger Teil der Strategie beinhaltet zudem den Aufbau 
und die Vertiefung von Partnerschaften mit Lieferanten, die 
innovative und nachhaltige Reparaturmethoden unterstützen.

Parallel dazu wird das Schulungsangebot umfassend erwei-
tert: Neben technischen Weiterbildungen sollen künftig auch 
Themen wie Kommunikation, der Einsatz von künstlicher Intel-
ligenz im Betrieb und der Umgang mit dem Energiekreislauf 
praxisorientiert vermittelt werden. So sollen Betriebe sowohl 
fachlich als auch organisatorisch für zukünftige Herausforde-
rungen gestärkt werden. 

Die Bedeutung von RepScore.net bleibt auch in Zukunft un-
verändert hoch. Einige unserer FLI nutzen die Plattform, um 
ihr eigenes Netzwerk abzubilden, mit der zusätzlichen Mög-
lichkeit, alle Betriebe einzusehen. Zahlreiche weitere FLI ver-
fügen über einen Zugang, um sich einen Überblick über unse-
re Partnerbetriebe zu verschaffen. Die kontinuierliche Pflege 
der Betriebsdaten sowie der Fotos auf der Plattform ist dabei 
von zentraler Bedeutung, um eine hohe Qualität der Informa-
tionen sicherzustellen.

In diesem Jahr werden wir erneut eine Gesamtkonferenz 
in der Zentralschweiz durchführen. Unsere Repanet Suisse 
Partner dürfen sich dabei auf hochkarätige Speaker freuen, 
die die neuesten Trends im Bereich des nachhaltigen Repa-
rierens präsentieren, aktuelle Marktentwicklungen aufzeigen 
und zahlreiche inspirierende Impulse vermitteln.

In diesem Sinne danken wir Ihnen für Ihr langjähriges Vertrau-
en, Ihre Treue und Partnerschaft.

Dominic Schenker

Ausblick 2026
Wo setzen wir Prioritäten?

Energieverbrauch 
und Ressourcen 
gezielt reduzieren

Kernentwicklungen 
und Fokus 2026

Gespräche mit potentiellen 
Netzwerkpartnern 

Aufbau und die Vertiefung 
von Partnerschaften 
mit Lieferanten

Schulungsangebot 
erweitern

Bedeutung von 
RepScore.net

Gesamtkonferenz in 
der Zentralschweiz
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Kernentwicklungen 
und Fokus 2026

GlassRep

GlassRep ist das neue Glasreparatur-Netzwerk der Axalta - 
André Koch. Es richtet sich an qualifizierte Carrosserie-Part-
ner. Ziel ist der systematische Aufbau eines leistungsfähigen 
Partnernetzwerks, das repariert wo sinnvoll und ersetzt wo 
notwendig – ökologisch, ökonomisch und kundenorientiert.

Rollout im zweiten Quartal von 2026
GlassRep hat bereits über 100 Partnerbetriebe (Stand De-
zember 2025). Um die Flotten-, Leasing-, und Versiche-
rungsgesellschaften mit an Bord zu holen, fand im Dezem-
ber 2025 ein Kickoff statt. Ein modulares Schulungskonzept 
sowie ein Zertifizierungs- und Auditprogramm ist für Frühling 
2026 geplant. 

Vorteile einer GlassRep-Partnerschaft
GlassRep ermöglicht den Zugang zu gesteuerten Scha-
denfällen über Versicherungs-, Flotten- und Leasingpart-
nern (FLIs). Darüber hinaus entstehen Chancen zur Neu-
kundengewinnung und für Zusatzaufträge, etwa bei Dellen 
oder Felgenreparaturen. Der Fokus auf Reparatur stei-
gert die Wirtschaftlichkeit und stärkt die Marktposition. 
 
Struktur & Standards
Ziel ist ein schweizweites Netzwerk mit 120 Partnerbe-

Anmeldung	 Bei Interesse am GlassRep Netzwerk 	

	 nehmen Sie mit über das Repanet 	

	 Suisse Service-Center Kontakt auf. 

Das Netzwerk für zertifizierte 
Autoglas-Profis

trieben. Der Zielwert für jeden GlassRep-Partner liegt bei 
durchschnittlich CHF 985.– pro Schadenfall (exkl. Kalib-
rierung). Liegt der GlassRep-Partner nach einer Periode 
von 6 Monaten unter dem Zielwert, erhält er dies multipli-
ziert mit den Anzahl Schadenfälle als Bonus, andernfalls 
wird der Malus in Rechnung gestellt. Qualität wird durch 
Schulungen und Zertifizierungen sichergestellt. Reportings 
sorgen für Transparenz und kontinuierliche Optimierung. 
 
Beitrag der Partnerbetriebe
Partnerbetriebe streben eine Reparaturquote von 30 % an, 
nehmen innerhalb von zwei Stunden Kontakt mit Kunden auf 
und bieten eine kostenlose Grundreinigung nach Reparatur. 
Die Nutzung der offiziellen Kommunikationsmittel ist Teil des 
Partnerbeitrags zur Sicherung der Netzwerkqualität.
GlassRep Suisse - Das schweizweite Glasnetzwerk, das Repa-
ratur vor Ersatz stellt – wirtschaftlich sinnvoll, technisch kom-
petent und ökologisch relevant.

Kickoff im Dezember 2025 mit Vertretern von 

Flotten-, Leasing- und Versicherungen

Weitere Infos:
www.glassrep.ch
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Unsere Philosophie

Als Inhaber definieren Sie die individuellen Zie-
le Ihres Betriebs und leiten daraus Strategien und 
Entscheidungen ab. Diese Entscheidungen können 
sich als richtig oder falsch erweisen und beeinflus-
sen so das letztendliche Ziel, Umsätze zu generie-
ren. An diesen „Rahmenbedingungen“ kann Repa-
net Suisse nichts ändern, seine Partner jedoch mit 
hilfreichen Informationen versorgen.

Das Ziel von Repanet Suisse ist es, seine 
Partnerbetriebe auf ihrem Weg in eine erfolg- 
reiche Zukunft zu unterstützen und zu begleiten, 
ihre Auslastung und Rentabilität zu verbessern und 
wirksame Instrumente für die Anpassung an neue 
Marktgegebenheiten bereitzustellen. 

Mit einem Ziel vor Augen haben Sie Ihren Be-
trieb aufgebaut oder übernommen. Sie haben 
sich Kapital beschafft oder es bekommen. Sie tra-
gen Verantwortung für die Hallen, die Lackierka-
binen und die Menschen, die dort arbeiten. Diese 
und viele andere Dinge fasst man mit den Begrif-
fen Anlage- und Umlaufvermögen zusammen.  
Veraltete Anlagen und Werkstattausrüstun-
gen hemmen wirtschaftliches und zeitge-
mässes Arbeiten. Erfolgreiche und expan- 
dierende Unternehmen reinvestieren deshalb re-
gelmässig, auch in ihre Mitarbeiter.
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Für dieses Ziel bieten wir Ihnen

Erfahrungsaustausch

Einbindung in die Gemeinschaft der Repanet Suisse 
Partner spielt eine grosse Rolle. Sie profitieren 
einerseits vom Erfahrungsaustausch und andererseits 
von der Aussenwirkung als Partner einer grösseren 
Gruppe, nämlich dem internationalen Repanet 
Netzwerk ausgezeichneter Fahrzeuglackierbetriebe.

Individuelle Beratung

Wir setzen uns dafür ein, dass sich Repanet Suisse 
Betriebe ständig weiterentwickeln. Denn nur dann 
überleben sie in diesem schwierigen Markt. Für alle 
diejenigen, die verstanden haben, dass sie auf 
allen Ebenen stets ihr Bestes geben müssen, stehen 
die Zukunftschancen gut. Wir beraten Sie gerne 
persönlich und pragmatisch.

Interessenvertretung

Repanet Suisse pflegt schon seit vielen Jah-
ren erfolgreich Kontakte zu Schadenvermitt-
lern mit dem Ziel, das qualifizierte Netzwerk  
Repanet Suisse bekannt zu machen und Sie in die 
Partnerwerkstattnetze dieser Schadenvermittler zu 
integrieren.
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Neue Partnerschaften
In diesem Jahr hat Repanet Suisse bedeutende Partnerschaften abgeschlossen und 

damit einen wichtigen Meilenstein für das Partnerangebot erreicht. Die neuen Koope-

rationen stärken unser Netzwerk nachhaltig und schaffen einen klaren Mehrwert für 

unsere Partner durch gemeinsame Qualität, Innovation und Vertrauen.

Derendinger AG
Repanet Suisse Partnerbetriebe können dank der 
neuen, noch engeren Zusammenarbeit mit Derendin-
ger vereinfacht und zu attraktiven Konditionen De-
rendinger-Kurse besuchen. Die Kurse können nach 
Sprachpräferenz und je nach Verfügbarkeit in den drei 
Derendinger Schulungscentern, entweder in Hunzen-
schwil (AG) in der Deutschschweiz, in Etagnières bei 
Lausanne in der Westschweiz, oder in Barbengo bei 
Locarno im Tessin, besucht werden. Interessante und 
relevante Kurse könnten beispielsweise ADAS-Kalib-
rierungskurse, EV-Kurse oder Trainings zu spezieller 
Werkstattausrüstung sein. Die Möglichkeit besteht, 
einen Teil der Kurskosten mit Repanet Suisse Punkten 
anzurechnen.

Enterprise Rent-A-Car
Als einer der führenden Anbieter von Ersatzmobili-
tät, wie kurzfristige Ersatzwagen zur Überbrückung 
von Ausfallzeiten oder ganzheitliche Flottenlösungen 
für Schweizer Flotten- und Geschäftskunden, suchte 
Enterprise einen Reparaturnetzwerkpartner, der die-
selben hohen Ansprüche an Arbeitsqualität, Effizienz 
und Kundenzufriedenheit teilt. Enterprise gewinnt nun 
mit den Repanet Suisse Partnerbetrieben qualifizierte 
Reparaturwerkstätten dazu, die ihre Flottenfahrzeuge 
langfristig und zuverlässig instand setzen können. Für 
die Repanet Suisse Carrosseriebetriebe bringt die Ko-
operation planbares Mobilitätsvolumen ins Enterpri-
se-Netzwerk ein und ermöglicht den Betrieben, ihren 
Kunden professionelle Ersatzfahrzeuge anzubieten, 
ohne in eigene Flotten investieren zu müssen. 
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Swiss Dienstleistungszentrum DLC AG
Für die zukünftige Bearbeitung der Fälle im Schaden-
management holen sich Axalta und Repanet Suisse 
professionelle Unterstützung und kooperieren mit dem 
leistungsstärksten und grössten Schadensteuerer der 
Schweiz. Die seit 1999 tätige Swiss DLC (Teil der MSS 
Holding AG) ist höchst kompetent in der klassischen 
«Assistance» sowie im aktiven Schadenmanagement 
in der Motorfahrzeug- und Sachversicherungsbran-
che. So bietet das Unternehmen umfassende Beglei-
tung und aktive Steuerung ab Ereigniseintritt bis zum 
Abschluss, inklusive Regressmanagement.

nowaclean GmbH
Nowaclean steht für „no water & no waste“. Die nach-
haltige Lösung ist die professionelle Vor-Ort-Fahr-
zeugpflege mit Fokus auf Umweltfreundlichkeit und 
Digitalisierung. Vor diesem Hintergrund bietet nowac-
lean den Kunden eine breite Palette professioneller 
und zuverlässiger Pflegeleistungen, von der umfang-
reichen Komplettaufbereitung für z.B. Leasingrück-
läufer und Halterwechsel über einzelne Innen- und 
Aussenreinigungen, bis hin zu Wartungs- und Repara-
turleistungen.

UPTO | AXA Mobility Services AG
Die Kooperation verbindet das umfassende Flotten-
management-Know-how von UPTO mit der Reparatur-
kompetenz der Repanet Suisse Partnerbetriebe. Das 
Ziel: Flottenkunden erhalten einen schnellen, zuver-
lässigen und qualitativ hochwertigen Reparaturservice 
aus einer Hand. Gleichzeitig entstehen Synergien in-
nerhalb des Netzwerks, etwa durch eine engere Zu-
sammenarbeit mit Zulieferern oder die intelligente 
Bündelung von Reparaturleistungen.

Erfahren Sie mehr über die neuen Partnerschaften:

www.paint-passion.ch

                            S E R V I C E SF L E E TS U S TA I N A B L E
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Neue Zertifizierungs-Partner

Ab 2026 wird der Zertifizierungsprozess für Repanet Suisse Carrosserie-Partner neu strukturiert. Ziel dieser Weiterentwick-
lung ist es, die Abläufe langfristig zu stärken, zu vereinheitlichen und für unsere Partner noch effizienter zu gestalten – ohne 
den bewährten Prozess für die Betriebe zu verändern.

NEU WIRD DIE AUDIT- UND ZERTIFIZIERUNGSSTRUKTUR WIE FOLGT ORGANISIERT:

	⊲ Zentrex ist künftig für die Audits in der Deutschschweiz und der Westschweiz verantwortlich,

	⊲ Tech-Lab übernimmt die Audits im Tessin,

	⊲ die Zertifikatsausstellung erfolgt zentral über das Swiss Safety Center, das 

sowohl als Auditcenter als auch als Zertifizierungsstelle agiert.

Die zentrale Steuerung reduziert Schnittstellen, vereinfacht die Koordination und sorgt für eine gleichbleibend hohe Qualität 
der Audits in allen Regionen der Schweiz.

Nachhaltigkeit glaubwürdig nachweisen
Der Druck auf Unternehmen, Nachhaltigkeitsaspekte 
nachvollziehbar und glaubwürdig zu belegen, nimmt ste-
tig zu – insbesondere seitens Versicherungen sowie Flot-
ten- und Leasinggesellschaften (FLI). Eine praxisorientierte 
und anerkannte Zertifizierung gewinnt daher zunehmend 
an Bedeutung.

Nachhaltigkeitsexpertise beim Swiss Safety Center
Die Zertifizierung von Repanet Suisse und green 
car repair liegt beim Swiss Safety Center in der Ver-
antwortung von Linda Kren, Ressortleiterin Umwelt. 
Linda Kren ist eine ausgewiesene Expertin im Bereich 
Nachhaltigkeit. Mit ihrem Masterabschluss in Umweltnatur-
wissenschaften der ETH Zürich verfügt sie über fundiertes 
Fachwissen sowie langjährige Erfahrung in allen relevan-
ten Nachhaltigkeitsthemen.

Vom Bund akkreditiere Zertifizierungsstelle
Für Repanet Suisse ist die Zusammenarbeit mit einer vom 
Bund akkreditierten Zertifizierungsstelle von zentraler Be-
deutung. Sie stellt sicher, dass unsere Zertifizierung den 
wachsenden Anforderungen von Versicherungen sowie 
Flotten- und Leasinggesellschaften vollumfänglich ent-
spricht. Gleichzeitig schaffen wir damit für unsere Partner-
betriebe eine verlässliche Grundlage für langfristige Aner-
kennung, Glaubwürdigkeit und Planungssicherheit.

Linda Kren, Ressortleiterin Umwelt, Swiss Safety Center

Tech-Lab AG
www.tdcag.ch

Zentrex AG
www.zentrex.ch

Swiss Safety Center AG
www.safetycenter.ch

Nachhaltigkeit im Fokus:  
Webinar für Carrosseriebetriebe
Im Rahmen dieser Weiterentwicklung freuen wir uns, 
unseren Repanet Suisse Partnern am 06. Mai 2026 
ein Webinar mit Linda Kren zum Thema Nachhaltigkeit 
anbieten zu können. Mehr Informationen finden Sie 
auf Seite 27 im aktuellen Parterprogramm. 
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Zertifizierungsprozess

Die Voraussetzung zum Beitritt in das Repanet Suisse Netzwerk ist die Zertifizierung über das Swiss Safety Center. Das 

Audit wird direkt vor Ort beim Partnerbetrieb von einem der beiden externen Auditoren – Zentrex für die Deutsch- und 

Westschweiz oder Tech-Lab für das Tessin – durchgeführt. Beim Erreichen der Mindestanforderung wird das Zertifikat vom 

Swiss Safety Center erstellt. 

ANMELDUNG

	⊲ Unterschrift auf dem Repanet Vertrag

	⊲ Ausfüllen des Audit-Blatts

	⊲ Versand der beiden Dokumente zum Hauptsitz nach Urdorf 
oder Abgabe an zuständigen Aussendienstmitarbeiter

REGISTRATION AUF REPSCORE.NET

	⊲ Ihr Betrieb wird von uns auf Repscore.net erfasst 

	⊲ Sie erhalten einen Link zum Erstellen Ihres Logins

	⊲ Sie füllen Ihre Selbstbeurteilungen von Repanet 
Suisse und green car repair vollständig aus

	⊲ Eine Meldung geht an unsere externe Partnerfirma Swiss Safety 
Center. Diese erteilt den  Auftrag an Auditor zum Auditieren vor Ort.

ZERTIFIKAT REPANET SUISSE

	⊲ Nach dem erfolgreichen Audit in Ihrem Betrieb, 
wird ihr persönliches Zertifikat ausgestellt.

	⊲ Die Zertifizierung hat eine Gültigkeit von drei Jahren. In 
diesem Zeitraum können Stichproben erfolgen. Nach 
Ablauf der drei Jahre erfolgt eine Rezertifizierung.

KOSTEN

	⊲ CHF 2'050.00 (inkl. green car repair) für die Zertifizierung, 
welche drei Jahre gültig ist. Zwischen den umfangreichen 
Audits können im Laufe der drei Jahre auch unangemeldete 
Stichproben erfolgen. Die Kosten der Stichproben betragen CHF 
200.00. Diese werden nur bei effektiver Ausführung belastet.

ZERTIFIKAT GREEN CAR REPAIR

	⊲ Im selben Zertifizierungsprozess wir auch das 
green car repair-Audit ausgeführt. 

	⊲ Es gelten dieselben Bedingungen wie für 
das Repanet Suisse Zertifikat. 

	⊲ 10 Repanet Suisse Punkte können angerechnet werden.
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Car4rep

Über das Netzwerk
Car4rep ist ein in der Schweiz ansässiges Reparatursystem, das sich auf kostengünstige, nachhaltige und professionelle Re-
paraturen von Kleinschäden an Fahrzeugen spezialisiert hat. Das Netzwerk besteht aus zertifizierten Fachwerkstätten, die 
Schäden wie Lackkratzer, Dellen, Scheinwerferprobleme, Kunststoffbeschädigungen oder Polsterreparaturen schnell und 
effizient beheben können. Ziel ist es, durch Reparatur statt 
Ersatz, Kosten zu reduzieren und die Umwelt zu schonen. 

Car4rep-Partner profitieren von:
	⊲ Mehr Sichtbarkeit: Die Partner sind Teil 

des schweizweiten Netzwerks, das eine 
hohe Kundenreichweite bietet. 

	⊲ Standardisierte Prozesse: Einheitliche 
Reparaturmethoden sorgen für Effizienz 
und Qualitätssicherung.

	⊲ Nachhaltigeres Wirtschaften: Reparieren statt 
Ersetzen schont Ressourcen und senkt die Kosten.

	⊲ Erweiterte Möglichkeiten: Zugang zu 
car4rep’s Schulungsprogrammen und 
innovativen Reparaturtechnologien. 

www.car4rep.ch

Repanet Axcess in Entstehung

Repanet Axcess ist ein speziell entwickeltes Netzwerkformat innerhalb von Repanet Suisse, das sich an Markenbetriebe mit 
mehreren Carrosserie-Standorten richtet. Ziel ist es, diesen Partnern einen massgeschneiderten Zugang zu den Leistungen 
von Repanet zu ermöglichen – angepasst an deren bestehenden Marken-Strukturen, -Zertifizierungen und -Prozesse. Die 
separate Sichtbarkeit von Marken- und Gruppenpartnern innerhalb des Netzwerks ist dabei ein zentraler Aspekt, der ins-
besondere für Versicherungs-, Flotten & Leasing-Partner (FLIs) eine hohe Relevanz besitzt.  

Leistungen & Mehrwerte 
Repanet Axcess bietet neben individualisierten Leistungen ei-
nen angepassten Zertifizierungsprozess im Repscore unter An-
erkennung vorhandener ISO- und Markenstandards, individua-
lisierte Weiterbildungsangebote. Durch die enge Kooperation 
mit FLIs erhalten Axcess-Partner ebenfalls erhöhte Chancen 
auf gesteuerte Schäden.  

Wirtschaftlicher Nutzen 
Axcess-Partner profitieren von einem der Leistungen ange-
passten Jahresbeitrag, der durch Repanet-Punkte abgegolten 
werden kann. Die standortübergreifende Einbindung ins Netz-
werk steigert die betriebliche Effizienz, den Markenauftritt und 
die Vernetzung in der Branche. 
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Erklärvideo

Was ist Repanet Suisse? Um einen optimalen Einstieg in das Gespräch mit Kunden und Partnern zu erhalten, haben wir dazu 
ein Erklärvideo produziert, das in deutscher und französischer Sprache verfügbar ist. Ziel dieses Videos ist es, das Verständ-
nis für das Netzwerk und seine Vorteile auf einfache Art zu erklären.

Inhalt
Auf anschauliche Weise erklärt es die Vision, Struktur und 
den Mehrwert von Repanet Suisse und bietet somit eine 
hervorragende Grundlage, um das Netzwerk bei Partnern, 
Kunden und anderen Interessierten vorzustellen. Insbe-
sondere Betriebe profitieren von diesem professionell ge-
stalteten Tool, das sich flexibel in Kundengesprächen, Prä-
sentationen oder auf der eigenen Website einsetzen lässt. 
 
Massgeschneidert für Partner: Erklärvideo mit eigenem 
Branding
Gegen eine Gebühr von 3 Repanet Punkten haben Part-
ner die Möglichkeit, das Erklärvideo individuell auf ih-
ren Betrieb zu branden. Durch die Integration des eige-
nen Logos wird das Video zu einem massgeschneiderten 
Präsentationsinstrument, das die eigene Markenidenti-
tät stärkt und professionell nach aussen kommuniziert. 
 
Um das Video für den eigenen Betrieb anzupassen, können 
sich interessierte Partner direkt über info@repanetsuisse.ch 
melden.

REP-TALK

REP-TALK ist das innovative Video-Onlineformat für die Schweizer Carrosserie-Branche. In exklusiven Fachgesprä-
chen kommen ausgewiesene Branchenexperten zu Wort und beleuchten die neuesten Entwicklungen, zentra-
len Herausforderungen sowie zukunftsweisenden Innovationen im Schadenmanagement und im Reparaturgeschäft. 

 
Moderator Enzo Santarsiero führt souverän durch die ein-
zelnen Talkrunden und sorgt für einen spannenden, pra-
xisnahen Austausch. REP-TALK liefert fundierte Einblicke in 
branchenspezifische Themen – von der Digitalisierung von 
Werkstattabläufen über moderne Reparaturmethoden bis 
hin zu neuen Materialien und Technologien im Fahrzeugbau. 
 
Produziert wird REP-TALK in Zusammenarbeit mit dem A&W 
Verlag, dem führenden B2B-Fachverlag der Schweizer Auto-
branche. Das Format richtet sich an Fachleute, die am Puls 
der Zeit bleiben, ihr Know-how erweitern und neue Impulse 
für ihren Berufsalltag gewinnen möchten.

		         
		    www.reptalk.ch

Gebühr	 Gratis bei Verlinkung auf die eigene 	

	 Unternehmenshomepage

Branding	 3 Punkte: Das Einfügen des Logos 	

	 als Wasserzeichen und am Schluss 	

	 vom Video

Schauen Sie sich das Erklärvideo hier an:
www.repanetsuisse.ch/was-ist-repanet-suisse
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Zentrale Aufgaben des  

Service-Centers sind:

	⊲ Organisation von Seminaren und Partnertreffen

	⊲ Aufbereitung und Versand von Informationen

	⊲ Beantwortung von Partneranfragen

	⊲ Allgemeine administrative Tätigkeiten

	⊲ Koordination aller Repanet Suisse Leistungen

	⊲ Unterstützung der Partner bei Betriebsveranstaltungen

	⊲ Austausch und Koordination innerhalb des Netzwerkes

	⊲ Administrative Abwicklung von Neuaufnahmen

	⊲ Verwaltung der Punkte-Auszüge

Service-Center

Ihre Ansprechpartner:

Sie erreichen uns 
unter folgender 
Hotline-Nummer

+41 44 735 57 11
info@repanetsuisse.ch

Das Repanet Suisse Service-Center, welches aus einem erfahrenen und 
qualifizierten Team besteht, arbeitet effizient und fokussiert, kümmert sich 
kompetent um die Anliegen der Partnerbetriebe. 

Laura Jacober
Marketing Teamlead

laura.jacober@andrekoch.ch

Tel.: 044 735 57 02

Dominic Schenker
Business Development 

Manager

dominic.schenker@andrekoch.ch

Tel.: 044 735 57 29

Philippe Maeder
Repanet Suisse

Consulting Suisse romande

philippe.maeder@andrekoch.ch

Tel.: 079 197 06 67
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Gestalten Sie Ihr individuelles Jahresprogramm 
mit dem Punktesystem von Repanet Suisse

Jeder Repanet Suisse Partner erwirbt durch die Zahlung 
des jährlichen Beitrages Anspruch auf Leistungen. Neben 
unseren Basisleistungen wie technischen Fachkursen, Bera-
tungsservice und Unterstützung bei diversen Anlässen sind 
im Jahresbeitrag 100 Punkte enthalten. Diese stehen Ihnen 
für unsere Zusatzleistungen wie beispielsweise Betriebs-
analysen, Marktbearbeitung, Seminare, Jahreskonferenz 
und Spezialangebote zur Verfügung. Die Kosten für diese 
Leistungen sind im Jahresprogramm mit einem Punktewert 
angegeben. Auch ersichtlich ist der Wert der jeweiligen Leis-
tung, wenn Sie diese auf dem freien Markt buchen würden.  
So können Sie sich Ihr individuelles Programm nach Ihren Be-
dürfnissen selbst zusammenstellen.

Punkteabrechnung

Die Daten der einzelnen Partner für die Repanet Suisse Home-
page werden direkt aus dem Repscore.net synchronisiert. Da-
durch ist die Verwendung von Repscore.net für alle Partner 
verpflichtend und mit einem Abzug von 8 Punkten finanziert. 
Auch steht Ihnen die Plattform repair-pedia exklusiv zur vollen 
Verfügung. Dank dem Pauschalabzug von 10 Punkten, kön-
nen Sie auf über 12 Mio. Reparaturanleitungen vollumfänglich 
und uneingeschränkt zugreifen. 
Natürlich können Sie Ihr Punktekonto auch überziehen. Pro 
Zusatzpunkt werden Ihnen CHF 30.– (exkl. MwSt.) berechnet. 
Sollten Sie Ihr Punktekontingent nicht vollständig verbrau-
chen, wird Ihnen die Hälfte der verbleibenden Punktezahl 
(max. 30 Punkte) auf das neue Jahr übertragen. Es ist keine 
Barauszahlung möglich. Die Abrechnung findet jeweils per 
Ende des Kalenderjahres statt.

Leistungsumfang

	⊲ Unser Beratungsservice

	⊲ Kostenlose Teilnahme an allen technischen 
Schulungen: Standox, Cromax und Spies Hecker 
bei der Axalta - André Koch in Urdorf

	⊲ Unterstützung bei Betriebsveranstaltungen

	⊲ Nutzung des Repanet Painter Concept (RPC)

	⊲ Subventionierte Tarife für Seminare und Beratungen

	⊲ Kostenbeteiligung für Marketingaktivitäten wie 
Imagevideo, Webseiten, Kleidung etc.

	⊲ 100 Punkte für weitere Dienstleistungen

	⊲ Repscore.net: Abzug 8 Punkte

	⊲ Repair-pedia: Abzug 10 Punkte

Leistungen & Bedingungen

Jährlicher Partnerbeitrag:  

CHF 3‘180.— (exkl. MwSt.)
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Das Repanet Suisse Intranet

Seit 2024 führen wir einen exklusiven Mitgliederlogin, der den Repanet Suisse Mitgliedern noch mehr Vorteile und Annehm-
lichkeiten bietet! Diese Entwicklung ermöglicht Ihnen einen personalisierten Zugang zu einer Vielzahl von Ressourcen und 
Funktionen.
Hier sind einige der Vorteile, die Ihnen durch den Mitgliederlogin zur Verfügung stehen:

Exklusive Aktionen
Sie erhalten hier Einsicht in die exklusiven Aktionen und An-
gebote für Repanet Partner.

Bestellung von Werbematerialien
Bestellen Sie bequem und unkompliziert die benötigten Ma-
terialien, sei es Broschüren, Plakate oder andere Marketing-
ressourcen.

Zugriff auf Merkblätter & Logos
Als Mitglieder von Repanet Suisse erhalten Sie Zugang zu 
exklusiven Merkblättern, die Ihre Professionalität und Zuge-
hörigkeit zur Repanet-Gemeinschaft unterstreichen.

Voraussetzungen
Um Zugang zum Repanet Suisse Intranet zu erhalten benötigen Sie 
ein Login zum Webshop der Axalta - André Koch: www.webshop.
andrekoch.ch. Zudem müssen Sie mit Ihrem persönlichen Web-
shop-Login für das Intranet freigeschaltet sein. In der Regel ist dies 
die Hauptansprechperson des Betriebs für Repanet Suisse oder 
die von Ihnen speziell gewünschten Adressen. Änderungen kön-
nen Sie über Ihren persönlichen Verkaufsberater oder über info@
repanetsuisse.ch beantragen.

Login
Das Intranet ist über folgenden Link aufrufbar: 
webshop.andrekoch.ch/repanet-suisse-intranet
Auch können Sie in eingeloggtem Zustand auf „Mein Konto“ gehen 
und dann auf den Button „Repanet Suisse Intranet“ klicken. 

Der Zugang zum Intranet erklärt

Login zum Webshop webshop.andrekoch.ch

Freischaltung zum Intranet über Ihren persönlichen 
Verkaufsberater oder Repanet Service-Center

webshop.andrekoch.ch/repanet-suisse-intranet
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ALLGEMEINES

Der Repanet Partner verpflichtet sich, mindestens an einer 
Weiterbildung pro Jahr und/oder Informationstagung teil-
zunehmen. Bei einer vorzeitigen Auflösung der Geschäfts-
tätigkeit mit Repanet Suisse hat der Partner keinerlei An-
sprüche auf Leistungen aus dem vorliegenden Programm 
oder auf Rückzahlung des Jahresbeitrages.

LEISTUNGSUMFANG BEI SEMINAREN

Bei den Seminarpreisen handelt es sich um Pauschalprei-
se, d.h. im Preis enthalten sind die Referentenkosten, die 
Verpflegung während des Seminars sowie bei mehrtägi-
gen Seminaren die Übernachtung(en) für den Seminarteil-
nehmer.

Kosten für die Anreise sowie private Ausgaben für Minibar, 
Telefon, Parkgebühren und weitere Extras sind von den 
Teilnehmern selbst zu tragen.

SCHRIFTLICHE BUCHUNG VON LEISTUNGEN

Um Missverständnissen vorzubeugen, hat die Buchung 
der einzelnen Leistungen per E-Mail zu erfolgen. Ihre Bu-
chung wird von uns per E-Mail bestätigt.

ANMELDESCHLUSS

Bei begrenzter Teilnehmerzahl werden die Anmeldungen 
in der Reihenfolge des Eingangs berücksichtigt.

STORNOBEDINGUNGEN

Sollten Sie Ihre Teilnahme an einer Veranstaltung absagen 
müssen, gilt folgende Regelung, sofern nichts anderes er-
wähnt:

	⊲ Absage bis 10 Tage vor Beginn: kostenlos

	⊲ Absage unter 10 Tagen vor Beginn: Stornogebühr 50% 
der Punkte oder des Betrages in CHF

	⊲ Absage unter 3 Tagen vor Beginn: 100% der Punkte oder 
des Betrages in CHF, die für die stornierten Leistungen 
festgelegt sind. Bei Nichterscheinen werden die Punkte 
ebenfalls zu 100% verrechnet.

	⊲ Obige Bestimmungen können je nach Anlass ab-
weichen. Es gelten jeweils die Bestimmungen auf dem 
Anmeldeformular.

Bei Unterschreitung der Mindestteilnehmerzahl behält 
sich Repanet Suisse vor, die gesamte Veranstaltung ab-
zusagen.

Allgemeine 
Geschäftsbedingungen 19 



Repanet Suisse Konferenz 2026

Nach den vier regionalen Jahrestreffen im 2025 findet 
im 2026 wieder eine nationale Konferenz statt. 

Save the Date
13. - 15. November 2026

13. November 2026

11 Uhr

12 Uhr

13 Uhr

19 Uhr

14. November 2026

9 Uhr 

12 Uhr

14 Uhr

19 Uhr

15. November 2026

Frühstück im Hotel 
& Ausklang

Türöffnung

Lunch

Konferenz

Casual Dinner

Konferenz

Lunch

Konferenz

The Great Dinner

Programm

Impressionen von der Konferenz 2024
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Die Plätze sind beschränkt. Die Anmeldungen 
werden nach Eingangsdatum berücksichtigt. 
Eine Einladung wir per Mail im Frühjahr 2026 versandt. 

GESAMTÜBERBLICK ZU TRENDS

Die nationale Konferenz ermöglicht einen umfassenden 
Blick auf überregionale Entwicklungen, Trends und 
Strategien, die für alle Netzwerkpartner relevant sind.

Was Sie bei der  
Konferenz erwartet

AUSTAUSCH ÜBER REGIONEN HINWEG

Partner aus allen Landesteilen kommen zusammen und 
können Erfahrungen vergleichen, voneinander lernen und 
unterschiedliche Herangehensweisen kennenlernen.

HOCHKARÄTIGE REFERENTEN

Durch den grösseren Rahmen lassen sich erstklassige 
Expertinnen und Experten gewinnen, die neue 
Perspektiven und Impulse vermitteln.

Die Location
SPINNEREI IN EMMENBRÜCKE/LU

Die Spinnerei in Emmenbrücke — eine ehemalige Textilfabrik aus den 
1960er Jahren — verbindet historischen Industriecharme mit moderner 
Eventinfrastruktur. Freuen Sie sich auf eine eindrucksvolle 270-Grad-
Projektion, inspirierende Impulse und intensiven Austausch. 
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Drivus unterstützt Carrosserien darin, ihr Potential zu  
erkennen und im Werkstatt-Management gewinnbringend 
zu implementieren. Bei Drivus, als eine Reihe unterschied- 
licher Dienstleistungen zu verstehen, werden folgende 
Services in unterschiedlichen Bereichen angeboten:

	⊲ AIM – Advanced Inventory Management

	⊲ Paintshop Optimizer

	⊲ Paintshop Cockpit

	⊲ Repscore.net.

	⊲ Materialkostenerfassung pro Auftrag

	⊲ Werkstattplanung 

Folgende Services im Bereich der digitalen Lösungen und 
Beratung sind für Sie verfügbar:

Gebühr	 Dienstleistungsabhängig und  

	 mit Punkten teils abrechenbar.

	 Kontaktieren Sie uns für 

	 nähere Informationen zu Drivus.

Unternehmensberatung

Verkaufs- und
Managementschulung

Netzwerkdienste

Digitale Lösungen

Repscore.net wurde speziell entwickelt, um die Zusam-
menarbeit zwischen Carrosseriebetrieben und Netz-
werkanbieter zu verbessern. Es soll dazu beitragen, den 
Service und die Qualität – sowohl die des Carrosseriebe-
triebs als auch des Netzwerks – zu optimieren, um sich in 
einem wettbewerbsintensiven Markt einen Vorteil zu ver-
schaffen.

Die Daten der einzelnen Partner werden direkt aus 
dem Repscore.net mit der Repanet Suisse Homepage 
synchronisiert. Dadurch ist die Verwendung von Rep-
score.net für alle Partner verpflichtend und wird mit 
einem Abzug von 8 Punkten finanziert. 

Gebühr	 Pauschal 8 Punkte Abzug

Repscore.net

	⊲ Profile von Werkstätten: Werben Sie bei 
Netzwerkanbietern für Ihre Leistung und Dienste

	⊲ Audit: Erkennen Sie neue Geschäfts- und 
Verbesserungsmöglichkeiten und werden 
Sie zertifizierter Netzwerkpartner

	⊲ Analysen und Berichte: Nutzen Sie die Möglichkeit, 
Ihre Leistungen zu analysieren und gewinnen 
Sie anhand von Massnahmenplanung wichtige 
Erkenntnisse zur Optimierung Ihres Betriebes
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AIM – Advanced 
Inventory Management

Eine webbasierte Lagerverwaltung für alle Artikel  
und Lieferanten Ihrer Wahl. 

	⊲ Eine Lagerverwaltung für alle Artikel

	⊲ Genauer Überblick über alle Produkte und 
Verbrauchsmaterialien in Ihrem Bestand

	⊲ Automatische Erstellung von Bestelllisten

	⊲ Stets aktuelle Übersicht der Bestandsdaten

	⊲ Schlankeres Lager und dadurch 
reduzierte Kapitalbindung

	⊲ Verwaltung von mehreren Lagern von einem  
einzigen Bildschirm aus

	⊲ Erstellen eigener Strichcodes (Katalog, Etiketten)

	⊲ Angabe von Haltbarkeitsdaten, um die  
Verschwendung von selten verwendeten 
Artikeln zu vermeiden.

ZIEL
Verwalten Sie Ihren Bestand aller Artikel mit einer einzigen, 
cloud-basierten APP. Durch die automatische Erstellung 
von Bestelllisten sparen Sie Zeit, Aufwand und Geld. So 
straffen Sie Ihren gesamten Bestell- und Lagerprozess.

Gebühr	 12 Punkte

Wert	 CHF 360.-

Die technische Betriebsanalyse beschäftigt sich mit 
der Wirkung des Betriebes auf Kunden und den tech-
nisch-organisatorischen Abläufen im Betrieb. Unser Be-
rater kommt in Ihren Betrieb, beobachtet und nimmt die 
Arbeitsschwerpunkte, die Prozessabläufe und Struktu-
ren auf. Er analysiert die Abläufe und seine Beobach-
tungen mit dem Ziel, Verbesserungs- bzw. Entwick-
lungspotenziale aufzudecken und Ihnen vorzustellen. 
Zum Beispiel wird geprüft, ob die Mitarbeiter produktiv 
arbeiten und das Verhältnis der Mitarbeiter zu den Arbeits
plätzen in den einzelnen Werkstattbereichen eine effiziente 
Arbeitsweise zulässt.

Gebühr	 20 Punkte

Wert	 CHF 1‘100.-

Dauer	 1 Tag in Ihrem Betrieb

ZIEL
Sie erhalten einen umfangreichen Bericht, der Ihnen Abläufe 
und Regelungen bestätigt, die bereits gut laufen. Sie finden 
auch Hinweise, wie Sie Abläufe und Zustände verbessern 
können.

Technische Betriebsanalyse 
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Repair-pedia bietet auf seiner deutsch- und französisch-

sprachigen Plattform mittlerweile 13 Millionen Reparaturan-

leitungen und -tipps von verschiedenen Datenanbietern an. 

Die Dokumente sind für Werkstätten, Sachverständige und 

andere Suchende zugänglich. Mit nur wenigen Klicks erhal-

ten Sie die relevanten Informationen zur Reparatur von Pkw 

und Nutzfahrzeugen. Zudem stehen Original-Reparaturan-

leitungen grosser Fahrzeughersteller zur Verfügung.

Gebühr	 Pauschal 10 Punkte Abzug

Login	 www.repair-pedia.eu

	 Kontaktieren Sie uns für Ihren 

	 persönlichen repair-pedia Zugang.

NUTZEN

Als Repanet Suisse Partner haben Sie exklusiven Zugang 

zur Plattform repair-pedia. Dank des Pauschalabzugs von 

10 Punkten können Sie die Reparaturanleitungen vollstän-

dig und kostenlos nutzen.

repair-pedia GmbH

Profitieren Sie von unserem Pool an Lackierern! Fällt in 
Ihrem Betrieb eine Ihrer Lackierfachkräfte aus oder sind 
Sie vorübergehend unterbesetzt, dann unterstützen wir 
Sie gerne nach Bedarf mit einer Fachkraft.

VORTEILE FÜR REPANET SUISSE PARTNER:

	⊲ Von uns ausgebildeter Standox, Cromax 
und Spies Hecker Lackierer

	⊲ Laufende Weiterbildung auf unseren Produkten  
und Systemen

	⊲ Fairer Stundenansatz

	⊲ Grosse Leistungsbereitschaft

BEDINGUNGEN

	⊲ Reservation über Axalta - André Koch 

	⊲ Antwort und Reservierungsbestätigung innerhalb 24h 

	⊲ Fixer Stundenansatz CHF 74.- exkl. MwSt.

	⊲ Pauschale Tagesspesen pro Tag CHF 15.- exkl. MwSt.

	⊲ Stornierung von gebuchten Tagen werden zu 50% 
belastet

	⊲ Mindestreservation 2 Tage

	⊲ Es wird immer ein Arbeitsrapport erstellt

	⊲ Rechnung netto zahlbar innerhalb von 30 Tagen

Repanet Painter 
Concept / RPC

Kontakt	 Kontaktieren Sie für weitere Informa-	

	 tionen und Buchung unsere Mitarbeiter 	

	 im Repanet Suisse Servicecenter: 

	 044 735 57 11

	 info@repanetsuisse.ch
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TEILNEHMER

Lackierer und Lackierermeister

Wir behalten den Fokus klar auf Energieeffizienz und bieten 

für die drei Premium-Lackmarken Standox, Spies Hecker 

und Cromax wieder  Kurse mit den Hauptschwerpunkten 

umweltbewusster und energiesparender Lackaufbau, digi-

tale Farbtonfindung und die Spezialfarbtonlackierung an. 

Die beliebten “Go-to-PRO“ Kurse für Lackierer/innen im 

letzten Lehrjahr führen wir auch weiter. Junge Lackiertalen-

te bereiten wir in diesem 2-tägigen Intensivtraining optimal 

auf ihre Lehrabschlussprüfung vor.

Dieses Jahr starten wir auch mit dem Tesla Repair Kurs, ein 

Training für alle, die in Tesla approved Bodyshops arbeiten.  

Neben den professionellen Reparaturkursen bieten wir 

auch weiterhin den sehr beliebten Cartoon Car Lackierkurs 

an. Der eigenen Kreativität sind hier keine Grenezen ge-

setzt. Mit den richtigen Tools und nützlichen Tricks verwan-

delt man in Nu Autos, Motorräder, Velos und vieles mehr in 

kunterbunte Cartoon Erscheinungen. 

Gebühren	 Sämtliche technische Kurse der Marken

	 Standox/Spies Hecker/Cromax 

	 sind für unsere Repanet Suisse 

	 Partner im Trainingscenter kostenlos.

Technisches 
Schulungsprogramm 2026

Übersicht der Kursprogramme

Im Information Center der Axalta - André Koch  findet 

sich auf rund  700 Quadratmetern die modernste Infrastruk-

tur der Schweiz für professionelles Produkte- und Methoden-

training der Axalta Lackmarken. Wir gewährleisten die besten 

Voraussetzungen um Fahrzeuglackierer optimal aus- und wei-

terzubilden. Die wachsenden Anforderungen an die Lackier-

betriebe setzen ein sehr breitgefächertes Seminarangebot 

voraus. 

In unseren Workshops werden vor allem neue Produkte und 

die neuesten Technologien und Arbeitstechniken je nach The-

mengebiet vorgestellt. Alle Kurse und Workshops werden in 

kleinen Gruppen individuell auf die Kursteilnehmer angepasst 

und effizient in Deutsch oder Französisch oder auf Wunsch 

auch in Italienisch abgehalten.

Das von Fachkräften vermittelte Wissen wird direkt 1:1 in die 

Praxis umgesetzt. 

	 Unser aktuelles Kursprogramm: 

	 www.andrekoch.ch/index.php/weiterbildung
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Qualitätsverluste im Kundendienst entstehen häufig 
nicht durch fehlendes Engagement, sondern an internen 
Schnittstellen: bei Übergaben, Informationsverlusten und 
unklaren Verantwortlichkeiten. Genau hier entscheidet 
sich, ob Prozesse reibungslos funktionieren und Kunden-
erlebnisse überzeugen. Um Servicequalität nachhaltig zu 
sichern, muss Qualität entlang des gesamten Kunden-
dienstprozesses sichtbar, messbar und steuerbar sein. 

IM SEMINAR ERFAHREN SIE
	⊲ Wie Qualitätsverluste an internen Schnittstellen im 

Kundendienstprozess entstehen und wie sie verhindert 
werden können

	⊲ Wie Sie die Qualität in den Prozessen messbar machen 
und Verbesserungen gezielt steuern

	⊲ Wie Sie Ihre Mitarbeitenden motivieren und einbinden, 
um die Qualität bis zur letzten Meile sicherzustellen

Gebühr	 14 Punkte

Wert	 CHF 950.-

Termin	 03.03.2026

Dauer	 09:00 - 17:00 Uhr

Ort	 Seminarhotel Meilenstein, Langenthal

Referent	 Thomas Aebi, Creogo AG

	 www.creogo.ch

Qualität bis zur letzten Meile
Exzellente Servicequalität durch starke 
interne Schnittstellen

Mehr Infos und Anmeldung unter 
www.repanetsuisse.ch/event/qualitaet-bis-zur-letzten-meile

SEMINAR

Die Online-Sichtbarkeit entscheidet heute oft darüber, ob 
sich potenzielle Kundinnen und Kunden für Ihren Betrieb 
entscheiden – oder für die Konkurrenz. Google My Busi-
ness ist dabei eines der wichtigsten und zugleich einfachs-
ten Werkzeuge, um lokal gefunden zu werden. Doch wie 
nutzen Carrosseriebetriebe dieses Potenzial optimal?

IM WEBINAR ERFAHREN SIE
	⊲ Welche Rolle Google My Business für Carrosserie-

betriebe heute spielt

	⊲ Wie ein optimiertes Profil aufgebaut ist und worauf es 

ankommt

	⊲ Welche Inhalte (Fotos, Bewertungen, Beiträge) 

besonders wirkungsvoll sind

Google My Business
Mehr Sichtbarkeit. Mehr Vertrauen.  
Mehr Kunden.

WEBINAR

Mehr Infos und Anmeldung unter 
www.repanetsuisse.ch/event/google-my-business

Gebühr	 6 Punkte

Wert	 CHF 360.-

Termin	 24.02.2026

Dauer	 9:00- 11:00 Uhr

Ort	 Online, via Microsoft Teams

Referent	 Agence MiNT	

	 www.agence-mint.ch
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WEBINAR

Die Automobilwelt verändert sich rasant – Elektrofahrzeu-
ge sind längst Realität. Für Carrosseriebetriebe bedeutet 
das: neue Chancen, neue Kundenbedürfnisse und neue 
Anforderungen an Energie.

IM WEBINAR ERFAHREN SIE
	⊲ Wie Sie Ihre Stromkosten optimieren und nachhaltig 

senken

	⊲ Welche intelligenten Energiekonzepte sich für Ihren 
Betrieb lohnen

	⊲ Wie Sie mit Photovoltaik, Speicherlösungen und 
Lastmanagement Ihre Eigenversorgung verbessern

	⊲ Welche Chancen die Elektrifizierung Ihrem Geschäft 
eröffnet – von neuen Services bis zur Kundenbindung

Energie im Griff 
Wie die Elektromobilität Ihr  

Geschäft neu definiert

Mehr Infos und Anmeldung unter 
www.repanetsuisse.ch/event/webinar-energie-im-griff

Gebühr	 6 Punkte

Wert	 CHF 360.-

Termin	 08.04.2026

Dauer	 09:00 - 11:00 Uhr

Ort	 Online, via Microsoft Teams

Referent	 Fabian Kallen, BKW Energie AG

	 www.bkw.ch

Nachhaltigkeit ist längst kein Zukunftsthema mehr 
– sie wird zunehmend zum entscheidenden Erfolgs-
faktor für Carrosserie- und Lackbetriebe. Doch welche 
Anforderungen sind wirklich relevant? Und wie las-
sen sich Nachhaltigkeitsziele praxisnah, wirtschaftlich 
sinnvoll und ohne übermässigen Aufwand umsetzen? 
In diesem Webinar erfahren Sie, welche Nachhaltigkeitsthe-
men für die Carrosserie- und Garagenbranche heute und 
in Zukunft besonders wichtig sind. Wir zeigen auf, wie Be-
triebe – unabhängig von ihrer Grösse – konkrete Schritte in 

Richtung Netto-Null bis 2050 gehen können.

IM WEBINAR ERFAHREN SIE
	⊲ Einordnung von Netto-Null 2050: Was bedeutet das 

konkret für Ihren Betrieb?

	⊲ Die wichtigsten Nachhaltigkeitsthemen und -ziele für 
die Carrosserie- und Garagenbranche

	⊲ Die meistverwendeten Werkzeuge zur Umsetzung Gebühr	 6 Punkte

Wert	 CHF 360.-

Termin	 06.05.2026

Dauer	 09:00 - 11:00 Uhr

Ort	 Online, via Microsoft Teams

Referentin	 Linda Kren, Swiss Safety Center

	 www.safetycenter.ch 

Netto-Null bis 2050
Und weitere Nachhaltigkeitsziele für 
Carrosserie- und Lackbetriebe

WEBINAR

Mehr Infos und Anmeldung unter 
www.repanetsuisse.ch/event/netto-null-bis-2050
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CTEK ELEKTRO-LADESTATION

Als Repanet Suisse Partner profitieren Sie von exklusiven Kon-

ditionen auf CTEK-Ladestationen. SÜDO JASA AG erarbeitet für 

Sie individuelle Lösungen – von der Beratung und Angebotser-

stellung bis zur Koordination mit Ihrem Elektriker, Lieferung und 

Schulung. So integrieren Sie professionelle Ladeinfrastruktur in 

Ihren Betrieb und bieten Ihren Kunden einen zusätzlichen Service 

mit echtem Mehrwert.

Rabatt	 Elektro-Ladestationen von CTEK 

	 CHF 1‘120.- – 3‘110.- ( je nach Ausführung)

	 Max. 15 Punkte pro Jahr (Restbetrag abzüglich)

	 Repanetrabatt bis zu 15% 

Partner	 Herr Antonio Lo Iacono

	 a.loiacono@suedo.ch

	 Tel.: 044 439 90 43

	 www.suedojasa.ch

Ladeinfrastruktur in Ihrem Betrieb 

Einen Schadenfall rasch und umkompliziert abwickeln - für Kun-

den, Repanet-Partner und Versicherungen. Hier setzt auto-i-dat 

ag mit Produkten an, die zusammen mit der Branche für die 

Schweiz entwickelt wurden: 

  - SilverDAT 3 für die Schadenkalkulation

  - autoValue zur Ermittlung von Totalschäden

  - e-Service zur Kommunikation mit Versicherungen.

Diese Lösungen basieren alle auf Schweizer Daten und der 

grössten Fahrzeugdatenbank Europas. Das ist die Basis unserer 

breiten Palette an Produkten, die Repanet-Partnern ihre tägliche 

Arbeit erleichtern. 

Rabatt	 autoValue: Totalschäden besser ermitteln -  

	 10 Punkte anrechenbar für das 1. Jahr

	 e-Service: Effizientere Kommunikation - 	

	 Erstkosten von CHF 240.- geschenkt

Partner	 Herr Alexander Fried

	 a.fried@auto-i-dat.ch

	 Tel.: 044 497 40 40

	 www.auto-i-dat.ch

auto-i-dat ag
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Anwenderschulung für die SilverDAT 3 Reparaturkalkula-

tion inkl. kompletter Ablauf einer Kalkulation. Hinweis: 

Erste Grundkenntnisse sind notwendig!

	⊲ Kompletter Ablauf einer Kalkulation mit Hilfe  

hinterlegter Teilegrafik  

	⊲ Lackierung, Servicekalkulation

	⊲ Vorgabedaten erstellen und anwenden.

Neu mit einer Kurzeinführung in autoValue um bei 

Bedarf den wirtschaftlichen Totalschaden zu ermitteln.

Rabatt	 10 Punkte

Dauer	 1 Tag

Ort	 auto-i-dat 

	 8038 Zürich-Wollishofen

Termin	 Anmeldung direkt unter:

	 www.auto-i-dat.ch/kurs

Partner	 auto-i-dat

SilverDAT3 Anwenderschulung

MIT SILVERDAT 3 AUF DER SICHEREN SEITE

Reparateure haben von Ihren Flotten/Leasing/Versi-

cherungs-Partnern zunehmend die Auflage, Ihre Repa-

raturquote und Ihren CO2-Fussabdruck nachweisen 

zu können. SilverDAT 3 (SD3) bietet diese Möglichkei-

ten ab 2026 in zwei Varianten:

- Green Repair Tracker: Ermittelt die Reparaturquote 

des eigenen Betriebs, bei Bedarf im Vergleich zu allen 

anderen Repanet Partnern.

- Green Repair Tracker Pro (ab Q3 2026): Ermittelt die 

CO2 Einsparungen eines Betriebs aufgrund von repa-

rierten Teilen vs. Ersetzten Teilen.

Beides sind technische Voraussetzungen diverser Zer-

tifizierungen wie Green Car Repair, ClearCarRep oder 

des Branchenfahrplans. Insofern bietet SD3 alle Vor-

aussetzungen, um bzgl. Nachhaltigkeitsanforderun-

gen stets auf der sicheren Seite zu sein. 

Nachhaltigkeit messen mit SilverDAT3

DIGITALE LIVE-DEMO
Lernen Sie in einer Live-Demo den Green Repair Tracker 

und Green Repair Tracker Pro kennen. 

Gebühr	 kostenlos

Termin	 22.04.2026

Dauer	 10:00 - 11:00 Uhr

Ort	 Online, via Microsoft Teams

Referent	 Dani Surer und René Mitteregger

Anmeldung	 www.repanetsuisse.ch/event/live-demo-	

	 green-repair-tracker
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In einer Zeit, in der Klimaschutz und verantwortungsvoller 

Ressourceneinsatz immer wichtiger werden, bietet unser 

Label für Reparaturbetriebe die perfekte Verbindung zwi-

schen ökologischer Verantwortung und wirtschaftlichem 

Erfolg. Mit dem Erwerb unseres green car repair Labels 

zeigen Carrosseriebetriebe nicht nur, dass sie modern 

und nachhaltig arbeiten – sie leisten auch einen aktiven 

Beitrag zum Schutz unserer Umwelt.

NACHHALTIGKEIT SICHTBAR MACHEN

Reparieren statt ersetzen: Jedes instandgesetzte Car-

rosserieteil spart wertvolle Rohstoffe und senkt den CO₂-

Ausstoss erheblich. Das Label macht genau diese Einspa-

rungen transparent und messbar – ein starkes Signal an 

Kunden, Versicherungen und Flottenbetreiber.

green car repair für Reparaturbetriebe 
Nachhaltigkeit, die sich auszahlt

Angebot	 Exklusiv für Repanet Suisse Partner bietet green car 	

	 repair eine Vergünstigung auf den Jahresbeitrag und 	

	 die Zertifizierung.  10 Repanet Suisse Punkte können 	

	 angerechnet werden.

Partner	 Herr Sascha Feller

	 info@greencarrepair.ch

	 Tel.: 062 745 31 90

	 www.greencarrepair.ch

RESSOURCEN SCHONEN – RENDITE STEIGERN

Wer ressourcenschonend arbeitet, profitiert mehrfach: ge-

ringere Materialkosten, kürzere Standzeiten und höhere 

Margen. Nachhaltigkeit ist kein Kostenfaktor, sondern ein 

Wettbewerbsvorteil. Das green car repair Label stärkt das 

Vertrauen und steigert die Attraktivität Ihres Betriebs für 

Auftraggeber, Partner und Endkunden.

GLAUBWÜRDIGKEIT, DIE ÜBERZEUGT

Versicherungen und Flottenbetreiber achten zunehmend 

auf Nachhaltigkeitskriterien. Mit dem green car repair La-

bel positionieren sich zertifizierte Betriebe als bevorzugte 

Partner – sichtbar, glaubwürdig und zukunftsorientiert.

Wer heute Verantwortung übernimmt, sichert sich die 

Märkte von morgen. 

Glasschadenreparatur

Vorher	   Nachher

Scheinwerferaufbereitung

Vorher	   Nachher
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Mit clearcarrep 
die Rentabilität steigern

clearcarrep - Die Referenz in der Carrosserie-Reparatur

Rabatt	 max. 30 Punkte pro Jahr	

	 im Wert von CHF 900.-

Anmeldung	 clearcarrep@esa.ch

Einige der angebotenen Kurse werden im Schu-

lungszentrum von Axalta - André Koch in Urdorf 

durchgeführt.

VON VERSICHERUNGEN UND FLEET-PROVIDER GEFÖRDERT 

UND UNTERSTÜTZT
Mit dem Konzept clearcarrep steigern wir die Rentabilität des 
Carrossiers. Der Ersatz von Carrosserie-Teilen sowie die dazuge-
hörende Elektronik treiben die Reparaturkosten in die Höhe, bei 
tiefliegenden Margen. Clearcarrep setzt den Fokus auf die Repa-
ratur und sind heute führend in diesem Bereich.

Durch die Zusammenarbeit und durchgeführten Studien mit füh-
renden Versicherungen, ist daraus ein einzigartiges Konzept ent-
standen. Die Carrosseriebetriebe werden ganzheitlich im Repara-
turprozess begleitet. Clearcarrep sieht die Carrosserie-Reparatur 
als «Disziplin» und entwickelt die Kompetenzen der Partner in den 
intensiven Trainings laufend weiter. 

In den speziell für Carrosserie-Spengler entwickelten Praxis-Trai-
nings, vertiefen die Teilnehmer, während einem oder zwei Tagen 
ihr Wissen sowie die Fähigkeiten zu verschiedensten Reparatur-
Techniken auf dem neusten Stand der Technik, für die Bereiche 
Kunststoff, Alu, Stahl und Glas, welche von ausgewiesenen Spe-
zialisten vermittelt werden. Im neuen Training für ADAS Kalib-
rierungs-System, werden die Teilnehmer mit viel Praxis auf den 
neusten Stand der Kalibrierungstechnologie gebracht.

Nebst den praktischen Schulungen können auch spezielle Kurse 
für den Kundendienst/Annehmer besucht werden. 
Hier befassen sich die Teilnehmer intensiv mit dem gesamten Re-
paraturprozess und erlangen dabei das nötige Wissen, um über 
die entsprechenden Stellschrauben im Prozess mehr Effizienz 
und Marge zu erzielen.  

Zertifizierte clearcarrep-Netzwerkpartner gehören so zur Re-
ferenz der Carrosserie-Reparateure und sind in einer Plattform 
vereint. Die einzelnen Betriebe können so Ihre Performance ge-
genüber des gesamten Netzes vergleichen. Dies führt zu einem 
einheitlichen schweizweiten hochstehenden Reparatur-Standard. 

Der ökologische Einfluss wird durch eingespartes CO₂ ausgewie-
sen. Versicherungen sowie Flottenprovider fördern und unterstüt-
zen das Konzept. Dabei stützen sie sich auf die Erfahrung und die 
Technischen Innovationen, welche in einzigartigen Trainings und 
Coachings für ihre Reparaturnetzwerke einfliessen.

Als Repanet Suisse Partner profitieren Sie zusätzlich von der Ko-
operation mit clearcarrep. Ihnen steht die Möglichkeit zur
Verfügung, sämtliche Trainings mit Repanet-Punkten zu beglei-
chen und eine kostenlose vor Ort Demonstration zu vereinbaren.

Unter www.clearcarrep.ch gelangen Sie zum 
aktuellen Kursprogramm.
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Partner	 www.dellsangels.com

Hagelpartner

Als Mitglieder von Repanet Suisse können Sie 40 Punkte auf Hagelreparaturen 

anrechnen lassen. Sie können diese bei folgendendem Partner einlösen: 

Erweitern Sie Ihr Dienstleistungsangebot! Dells Angels re-

pariert Hagel- und Parkschäden professionell mittels Drück-

technik direkt in Ihrem Betrieb.

ANGEBOT

	⊲ Hagel- oder Parkschadenreparaturen	

von Dells Angels AG

	⊲ Exklusiv für Repanet Partner: 20 % Rabatt auf 

Drücktechnik

	⊲ Kontaktieren Sie das Team von Dells Angels via der 

Hotline 0800 21 12 21 

VORTEILE

	⊲ Kostengünstig & schnell 

	⊲ Generieren Sie Zusatzverkäufe 

	⊲ Lebenslange Garantie

	⊲ Neu: Dells Angels bietet einen Hagelscanner auch für 

kleinste Volumen

VORAUSSETZUNGEN

	⊲ Der Lack darf nicht beschädigt sein.

DENT REPAIR (Drücktechnik)

Rabatt	 max. 40 Punkte pro Jahr

	 CHF 1‘200.— Restbetrag 

	 Abzüglich Repanetrabatt 	

	 auf Rechnung
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MARKETING UND KOMMUNIKATION

Die Mission von MiNT? Ihre Dienstleistungen sichtbar, 

glaubwürdig und attraktiv zu machen. Identität, Website, 

Social Media, Google-Rezensionen oder lokale Kampag-

nen: Jede Massnahme beginnt mit einer Begegnung und 

wird individuell auf Ihre Bedürfnisse zugeschnitten. Denn 

ein Carrossier verkauft keine Reparaturen, sondern pflegt 

Vertrauensbeziehungen.

	⊲ Modernisieren Sie Ihr Image und schaffen Sie Vertrauen

	⊲ Steigern Sie Ihre lokale Sichtbarkeit und Ihren Ruf

	⊲ Verwandeln Sie Ihre Sichtbarkeit in Leistung

Kein Stop & Go mehr in Ihrem Betrieb! aspaara.ai ist das 

intelligente KI-Assistenzsystem für Ihre Werkstatt- und Ka-

rosserieplanung. Es gibt jederzeit die besten Vorschläge, 

wer wann an welchem Auto arbeiten soll. Dadurch können 

mehr Abholtermine eingehalten und die Kapazitätsauslas-

tung erhöht werden. Kundenorientierte Betriebe erhöhen 

somit ihre Produktivität und stärken die Kundenbindung 

durch vorausschauende Planung – ein entscheidender 

Wettbewerbsvorteil.

aspaara AG

Nutzen	 Starten Sie schon heute mit unserem 	

	 vergünstigten Bodyshop Planning 	

	 Assessment (BPA) für Repanet Mitglie-	

	 der, um zu erfahren, wie KI Ihre Pla-	

	 nungsprozesse revolutionieren kann. 	

	 30 Punkte für Neukunden und 10

	 Punkte ab dem 2. Jahr einsetzbar. 

Partner	 Herr Alexander Grimm

	 alexander.grimm@aspaara.com

	 Tel.: 076 448 20 91

	 www.aspaara.ai 

Nutzen	 Geben Sie Vollgas! Buchen Sie Ihr 	

	 kostenloses Beratungsgespräch.

	 30 Minuten, um herauszufinden, wie Sie 	

	 Ihre Punkte einsetzen können – 30 	

	 Punkte (900.-)

Partner	 Herr Sven Jungo

	 sven.jungo@agence-mint.ch

	 Tel.: 026 552 08 88

	 www.agence-mint.ch

Agence MiNT

33 



CARAUKTION AG – der führende digitale B2B-Marktplatz 

für Fahrzeuge – macht den Fahrzeughandel einfacher, 

transparenter und profitabler. Unsere Plattform ermöglicht 

Händlern sowie Carrosserie- und Lackierbetrieben, Fahr-

zeuge effizient zu kaufen und zu verkaufen.

Mit der mobilen App ValueCheck können Fahrzeugaus-

weise gescannt, Fahrzeuge fotografiert und Zustände 

dokumentiert werden. Das Resultat: weniger Standzeit, 

höhere Nettoerlöse und mehr Zeit fürs Kerngeschäft. CA-

RAUKTION – wo Digitalisierung und Partnerschaft im Re-

marketing zusammenfinden.

CARAUKTION AG

Nutzen	 Neutraler und unabhängiger Partner

	 Moderne digitale Erfassungs- und 

	 Verkaufs Apps

	 Nur auftragsabhängige Kosten

Partner	 Herr Carlo Migliore

	 carlo.migliore@carauktion.ch

	 Tel.: 076 577 15 77

	 www.carauktion.ch

Nutzen	 Alles aus einer Hand: Repanet Suisse 	

	 Partner erhalten exklusive Sonder-	

	 konditionen auf Werkstattzubehör, Ver-	

	 brauchsmaterial sowie Diagnose- und 	

	 Kalibrierungsgeräte. Kurse können be-	

	 quem mit Repanet-Punkten bezahlt wer-	

	 den. Max. 30 Punkte im Wert von CHF 	

	 900.-.

Partner	 Bei Fragen steht Ihnen der  

	 Derendinger Aussendienst 	

	 gerne zur Verfügung.

	 www.derendinger.ch/de/lp/repanet

NOCH MEHR POWER FÜR IHRE CARROSSERIE! 

Derendinger bietet Ihnen nicht nur Original- und Nach-

bauteile, sondern auch Schulungen, Diagnose- und Kali-

briergeräte, Werkstattausrüstung, Verbrauchsmaterial und 

vieles mehr. Dank der Partnerschaft mit Repanet Suisse 

profitieren Sie von exklusiven Angeboten und Vorzugs-

konditionen. Das Derendinger Kursangebot können Sie 

mit Repanet-Punkten abrechnen und macht Sie fit für die 

Veränderungen in der Branche.

Derendinger AG
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DKV Mobility bietet Zugang zum grössten energieunab-

hängigen Akzeptanznetzwerk in Europa, das ~68.000 

konventionelle Tankstellen (~1.800 davon in der Schweiz),

~853.000 öffentliche und halböffentliche EV-Ladepunkte 

(~11.000 davon in der Schweiz) und ~23.000 Tankstellen 

für alternative Kraftstoffe umfasst. Darüber hinaus bietet

DKV Mobility viele weitere Produkte und Services an, die 

den Alltag des Fuhrparkmanagers erleichtern.

DKV Mobility

Nutzen	 Repanet Suisse Partner im DKV 	

	 Mobility Akzeptanznetz werden von 	

	 DKV Mobility im Bereich Carrosserie 	

	 bevorzugt.

Partner	 Herr Yves Keller

	 Yves.Keller@dkv-mobility.com

	 Tel.: 076 498 43 98	

	 www.dkv-mobility.com

GELD UND STROM SPAREN

Das Förderprogramm ColorWatt unterstützt Firmen der 

Lack- und Farbenindustrie in der Schweiz beim Strom spa-

ren. Ob Beleuchtung, Lüftung, Lackieranlagen, Druckluft, 

oder Schleifmaschinen – bei ColorWatt erhalten Sie um-

fangreiche Fördermittel von bis zu 30% der Investitions-

kosten, wenn Sie Ihre alten Geräte und Anlagen ersetzen.

EBP Schweiz AG

Nutzen	 Schneller und einfacher Antragsprozess. 	

	 Nehmen Sie noch heute Kontakt auf. EPB 	

	 berät Sie gerne! 

Partner	 EBP Schweiz AG

	 colorwatt@ebp.ch

	 Tel.: 044 395 11 97

	 www.ebp.ch
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EINFACH DIGITAL, DIGITAL EINFACH!

Kennzahlen und gute Planung sind das Gold Ihrer Unter-

nehmung. Mit dem Kennzahlenboard haben Sie immer die 

aktuellen Betrieblichen Zahlen im Griff und können den 

Betrieb in die richtige Richtung steuern. Sie sehen, wo Sie 

Ihr Geld verdienen und wo  noch Potenzial ist. Mit der Res-

sourcenplanung optimieren Sie die Werkstattdurchläufe, 

schaffen Termingenauigkeit und bringen einen gleichmäs-

sigen Arbeitsfluss in Ihren Betrieb.

Lösungen:

•Digital Office

•Integration Audatex, GT-Motive, SilverDAT3

•Mietwagen- und Ressourcen- Planer

•Digitale papierlose Werkstatt 

•Zeiterfassung

GCS Schweiz AG

Nutzen	 Kostenlose Beratung

Partner	 Herr Reto Dellenbach

	 reto.dellenbach@gcsag.ch

	 Tel.: 058 521 30 30

	 repanet.gcsag.ch

BUSINESS SOFTWARE UND IT-SERVICES FÜR CAR-

ROSSERIEBETRIEBE 

Mit dem kostenlosen Informaticon IT-Security Check bie-

ten wir neben unserer Softwarelösung für die Carrosser-

iebranche eine strukturierte Überprüfung Ihrer aktuellen 

IT-Sicherheitsvorkehrungen an. Wir identifizieren bei Ih-

nen vor Ort Schwachstellen und Bedrohungen und be-

sprechen individuelle Empfehlungen zur Verbesserung 

Ihrer IT-Sicherheit. Wir kennen die Bedürfnisse und Her-

ausforderungen Ihrer Branche und können Sie optimal mit 

möglichen Herangehensweisen und Lösungsvorschlägen 

unterstützen.

Informaticon AG

Nutzen	 Erhalten Sie einen Überblick:

	 IT-Sicherheitsbewertung Ihres

	 Unternehmens

	 Möglichkeit Prozesse zu digitalisieren

	 Business Software für Carrosserien

Partner	 Herr Lukas Weibel

	 contact@informaticon.com

	 Tel.: 033 222 00 22 

	 www.informaticon.com
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PROFESSIONELLE FAHRZEUGPFLEGE VOR ORT  -  

100% BIOLOGISCH

nowaclean‘s nachhaltige Lösung ist die professionelle 

Vor-Ort-Fahrzeugpflege mit Fokus auf Umweltfreundlich-

keit und Digitalisierung. Die nowaclean Schweiz AG bie-

tet ihren Kunden professionelle Pflegeleistungen an, von 

der umfangreichen Komplettaufbereitung über einzelne 

Innen- und Außenreinigungen, bis hin zu Wartungs- und 

kleineren Reparaturleistungen vor Ort.

nowaclean GmbH 

Nutzen	 Repanet Suisse Partner profitieren von 	

	 exklusiven Sonderkonditionen bei der 	

	 Zusammenarbeit mit nowaclean. 5 	

	 Punkte einsetzbar. 

Partner	 Herr Kevin Loeffelbein

	 k.loeffelbein@nowaclean.com

	 Tel.: 078 339 47 17	

	 www.nowaclean.com

                            S E R V I C E SF L E E TS U S TA I N A B L E

KECO blickt auf eine vielfältige Geschichte als Herstel-

ler von Karosseriereparaturprodukten zurück und ist auf 

GPR-Werkzeuge (Glue Pull Repair) spezialisiert. Das En-

gagement für GPR und das kontinuierliche Streben nach 

Innovation bei den Instrumentendesigns haben KECO bei 

Branchenexperten einen außergewöhnlichen Ruf einge-

bracht. Dank der Zusammenarbeit mit Repanet können 

unsere Produkte in der Schweiz zusammen mit Produkt-

vorführungen und Schulungen für den Einsatz mit offiziel-

ler Zertifizierung erworben werden.

PDR Ribo - Keco

Nutzen	 KECO L2E GLUE PULL REPAIR COL-	

	 LISION SYSTEM WITH LOCKING TOP 	

	 CHF 7’850.- Exkl. MwSt.  

	 (inkl. 1'000.- Rabatt)

	 Theoretische und praktische Ausbil-	

	 dung 1 Tag, Im Preis inbegriffen

Partner	 Herr Diego Van den Braver

	 kecoswiss@gmail.com

	 Tel.: 076 220 81 26

	 www.gluepullrepair.ch
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Als Teil des Repanet Suisse Netzwerks bringt Visomax 

modernste Technologien und praxisnahe Systeme direkt 

in die Werkstätten. Unsere Erfahrung aus der industriel-

len Serienfertigung fliesst in massgeschneiderte Konzepte 

ein, die speziell auf die Anforderungen von Repanet-Part-

nerbetrieben zugeschnitten sind.

Dabei steht nicht nur die technische Innovation im Vorder-

grund, sondern der konkrete Mehrwert im Alltag: effizien-

tere Prozesse, stabile und reproduzierbare Ergebnisse 

sowie eine deutlich gesteigerte Wirtschaftlichkeit.

Gemeinsam mit der Axalta - André Koch arbeitet Visomax 

daran, Standards zu setzen, die das Handwerk nachhaltig 

voranbringen. 

Visomax Coating GmbH

Nutzen	 10 Punkte anrechenbar auf die 	

	 Visomax Geräte

Partner	 Visomax Coating

	 Anfrage über 

	 Ihren Axalta - André Koch-  

	 Aussendienst

	 www.visomax.de

DER PARTNER FÜR DAS CARROSSERIEGEWERBE 

IN DER SCHWEIZ

Würth bietet mit einem umfangreichen Sortiment an Spe-

zialwerkzeugen und Systemlösungen alles für präzise und 

effiziente Karosseriereparaturen. Der Materialmix moder-

ner Fahrzeuge stellt hohe Anforderungen – Würth liefert 

passgenaue Lösungen, die Qualität, Sicherheit und Wirt-

schaftlichkeit vereinen. Rund 80 Verkäufer:innen und zwei 

Produktspezialisten beraten Betriebe persönlich vor Ort 

– für Kompetenz, Nähe und Verlässlichkeit im Werkstatt-

alltag.

Würth AG

Nutzen	 Vorzugskonditionen für Repanet 	

	 Suisse Partner und 10 Punkte 

	 einsetzbar

Partner	 Würth AG

	 eshop.wuerth-ag.ch
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DIE LÖSUNG FÜR DEN FACHBETRIEB

Yarowa bietet eine digitale Lösung um Prozesse der Scha-

denabwicklung effizient abzuwickeln. Die ökologischen 

Reparaturen mit Repanet ermöglicht Versicherungen und 

Leasing Gesellschaften die Kosten zu senken. Dank unse-

rer Partnerschaft profitieren Fahrzeuglenkende von einem 

verbesserten Kundenerlebnis und der Gewissheit, dass 

der Schaden qualitativ behoben wird. Die Carrosseriepart-

ner profitieren von einfachen Prozessen und können über 

den Yarowa Marktplatz zusätzlichen Umsatz generieren.

Yarowa AG

Nutzen	 Die Plattform für Dienstleister- und 	

	 Auftragsmanagement verbindet 	

	 Leasing-Provider, Flottenmanager und 	

	 Versicherer mit Carrosserie-Partnern, 	

	 Experten und diversen weiteren Dienst-	

	 leistern.  

Partner	 Herr Klaudijo Vukotic

	 klaudijo.vukotic@yarowa.com

	 Tel.: 041 562 95 19

	 www.yarowa.com

INNOVATIONSFÜHRER IM BEREICH 

LACKAUFBEREITUNG

Seit 2023 etabliert sich Zvizzer Suisse als Vorreiter in 

Fahrzeugpolituren, Materialien und Detailing. Unser Fokus 

liegt auf innovativen Produkten und Branchen relevante 

Schulungen. Dieser Einblick auf unsere Angebote, die sich 

auf Unternehmen und deren Mitarbeiter im Bereich Auto-

spritzwerk, Carrosserie, Detailer und Lackaufbereitung 

konzentrieren, um diese zu unterstützen. Unsere hoch-

wertigen Detailing-Produkte, Polituren und Politur-Pads 

sind darauf ausgelegt, mehr Performance in der Aufberei-

tung zu bieten.

Zvizzer Suisse GmbH

Nutzen	 Hochwertige Detailingprodukte, 	

	 Polituren, und Politurpads

	 Effizienzsteigerung bis zu 76%

	 Exklusiv Vorzugskonditionen für 	

	 Repanet Partner

Partner	 Zvizzer Suisse

	 info@zvizzer.shop

	 Tel.: 079 472 88 18

	 www.zvizzer.shop
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Baloise Versicherung AG
Mit ihren smarten Finanz- und Versicherungslösungen gestaltet Baloise 

ein ganzheitliches Dienstleistungserlebnis.

www.baloise.ch

Helvetia Schweizerische Versicherungsgesellschaft AG
Die Helvetia ist eine qualitätsorientierte Allbranchenversicherung mit über 150 Jahren Erfahrung.

www.helvetia.com

Smile Assurance
Versicherung ohne Blabla. Faire Prämien. Bester Service. 100% Online.

www.smile-versicherung.ch

Gregtec
Gregtec ist schweizweit die einzige Hagel- und Parkschadenreparaturfirma, 

welche ein einheitliches und umfassendes Konzept anbietet.

www.gregtec.com

LIMAF-A GmbH
Limaf-Team repariert Schweizweit Hagel- und Parkschäden beschädigter Fahrzeuge mit

Hilfe der lackfreien Drücktechnik.

www.limaf-a.ch

PDR-Team
PDR-Team ist ein junges Unternehmen, das sich auf die lackschadenfreie Dellenreparatur 

an Fahrzeugen bei Hagel spezialisiert hat.

www.pdr-team.ch

Dells Angels AG
Der Störtrupp von Drücktech-Spezialisten. Mit Hilfe der lackierfreien Drücktechnik  

beheben die Dells Angels Hagel- und Parkschäden an Fahrzeugen.

www.dellsangels.com

Versicherungen

Hagelpartner

VZ VermögensZentrum
Eine Schweizer Finanzdienstleisterin. Sie gehört zur VZ Gruppe und ist eine Tochtergesellschaft der VZ 

Holding AG, die an der SIX Swiss Exchange notiert ist.

www.vermoegenszentrum.ch

Zurich
Zurich ist einer der grössten Autoversicherer und bewährter Partner des Reparaturgewerbes in

der Schweiz. Wir pflegen und schätzen die Zusammenarbeit zugunsten unserer gemeinsamen Kunden.

www.zurich.ch

AXA Versicherungen AG
Rund zwei Millionen Kundinnen und Kunden in der Schweiz vertrauen auf die Expertise der AXA in der Per-

sonen-, Sach-, Haftpflicht- und Lebensversicherung sowie in der Gesundheits- und beruflichen Vorsorge. 

ww.axa.ch
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ALPHABET
Ihr Partner für Fuhrparkmanagement und Flottenfinanzierungen

www.alphabet.com/de-ch

CarNet Management AG
Als inhabergeführtes Schweizer KMU begleiten wir CFOs im Kostenwettbewerb, unterstützen 

Flottenmanager bei der Erhöhung der Prozesseffizienz und sind unkomplizierter Helfer für die 

Nutzer von Firmenfahrzeugen. 

www.car-net.com

fenaco Genossenschaft
Die fenaco ist eine Agrargenossenschaft mit 150-jähriger Idee. Sie liegt in den Händen von 174 

LANDI und deren gut 43 000 Mitgliedern, davon über 23 000 aktive Schweizer Bäuerinnen und 

Bauern. Zudem verfügt die fenaco über eine eigene Fahrzeugflotte und das Tätigkeitsgebiet um-

fasst beinahe die ganze Schweiz. 

www.fenaco.com

Schaden- / Flottenmanagement

Autrada 
Autrada ist führend im Remarketing von Flottenfahrzeugen, bietet massgeschneiderte 

Garantielösungen für Automobile an und entwickelt individuelle IT-Applikationen für die  

Optimierung von Business-Prozessen. 

www.autrada.com

Auto Interleasing
Für Ihre Mobilität im Geschäftsleben

www.autointerleasing.ch

Carvolution 
Dein neues Auto im All-in-One Paket zum mtl. Fixpreis mit Bestpreis-Garantie. Die einfache, flexible 

und preiswerte Alternative zum Autokauf und Leasing. 

www.carvolution.ch

FlatDrive
Das Schweizer Auto Abo. Alles inklusive zum bequemen Fixpreis, es fallen keine Grundgebühren 

und keine versteckten Kosten an, auch der lästige Papierkram wird von uns erledigt. Das All-in 

One Sorglos Packet. Der ideale Partner für Ersatzmobilität nach einem Grossereignis.

www.flatdrive.ch

Enterprise Rent-A-Car
Enterprise Rent-A-Car ermöglicht Unternehmen weltweit unkomplizierte Mobilität – flexibel, 

zuverlässig und auf ihre Bedürfnisse zugeschnitten. 

www.enterprise.ch

Post Company Cars AG
Wir sind die grösste markenunabhängige Flottenmanagerin der Schweiz, entwickeln nachhaltige 

Mobilitätslösungen und bewirtschaften die grösste E-Flotte des Landes. 

www.postcompanycars.ch

Swiss Dienstleistungszentrum DLC AG
Seit 1999 widmet sich die Swiss DLC der klassischen Assistance und dem aktiven Schadenma-

nagement in der Motorfahrzeug- und Sachversicherungsbranche

www.swissdlc.ch
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clearcarrep
clearcarrep bietet Carrosseriewerkstätten ein überzeugendes 

Konzept um die Rentabilität zu steigern.

www.clearcarrep.ch

Betriebsunterstützung

HBC System
Exklusiver Partner der André Koch AG für die Schweiz. Globaler Marktführer 

und Hersteller von Smart Repair, der in über 80 Ländern weltweit tätig ist.

www.hbc-system.de

Derendinger AG
Power für deine Werkstatt

www.derendinger.ch

CARAUKTION AG
Carauktion ist der grösste digitale B2B Fahrzeugmarktplatz der Schweiz.

www.carauktion.ch

Bel-Gom 
Schluss mit Platz- und Logistikproblemen! Bel-Gom & Fils Sàrl bietet eine Lösung zur Bewachung 

und Sammlung von Altreifen an, die vollständig digitalisiert ist. 

www.belgom.com

Agence MiNT
MiNT, Ihre Agentur für globale Kommunikation.

www.agence-mint.ch

PDR Ribo - Keco
Die Keco GPR- Methode von Keco Manufacturing ist eine nicht-invasive Technik 

zum Entfernen von Dellen.

www.gluepullrepair.ch

nowaclean GmbH
Professionelle Fahrzeugpflege vor Ort

www.nowaclean.com
                            S E R V I C E SF L E E TS U S TA I N A B L E

UPTO | AXA Mobility Services AG
Als Marke der AXA Mobility Services AG steht UPTO für effizientes, datenbasiertes und 

transparentes Flottenmanagement.

www.upto.ch

Würth AG
Würth AG mit Sitz in Arlesheim (im Kanton Baselland) beliefert Profi-Handwerker 

aller Branchen mit rund 150'000 Produkten.

www.wuerth-ag.ch

repair-pedia GmbH
Die repair-pedia GmbH bietet ein einzigartiges Wissens-Portal für Carrosserie-, Kfz-Werkstätten 

und Sachverständige an.

www.repair-pedia.eu

DKV Mobility
DKV Mobility, eine führende Plattform für internationale Mobilitätsdienstleistungen.

www.dkv-mobility.com
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SÜDO JASA AG
Ihr zuverlässiger Partner im Bereich Fahrzeugelektrik und -beleuchtung, Batterieladetechnik 

sowie Lastwagenzubehör und Sitz-Ergonomie. 

www.suedo.ch

Visomax Coating GmbH
Die Visomax Coating GmbH ist Ihr kompetenter Partner, wenn es um das Vorbereiten oder Be-

arbeiten von lackierten Oberflächen geht. Wir bringen industrielle Prozesse in Ihren Karosserie- 

und Lackierbetrieb und steigern damit Ihre Qualität und Produktivität.  

www.visomax.de

DiTEC
DiTEC-Versiegelungen sind hochwertige und langlebige Lackversiegelungen vom Profibetrieb

www.ditec.swiss

King of Wheels
Das Repanet Suisse Felgenreparaturnetzwerk.  

www.kingofwheels.ch

Von Partner für Partner

Zvizzer Suisse
Innovative Produkte für mehr Performance im Lack Aufbereitungsbereich

www.zvizzer.shop

Semes Wheels AG
Die Semes Wheels AG bietet mit modernsten Maschinen präzise Reparaturen und Aufbereitun-

gen von Felgen an, um höchste Qualität und Sicherheit zu gewährleisten.

www.semeswheels.ch

OccParts
OccParts ist eine kostenlose Plattform zum Verkauf von neuen und gebrauchten Occasion-Auto-

teilen. Durch die Wiederverwendung von Autoteilen fördern wir nachhaltige Mobilität und helfen 

gleichzeitig, Geld zu sparen. 

occparts.mysharetribe.com

Tech-Lab AG
Mit der Tech-Lab AG ist eine innovative Schmiede entstanden, wo neue Ideen, Trends und Techno-
logien aufgegriffen, erforscht, und in innovative Leistungsangebote transferiert werden. 

www.tdcag.ch

Schadensexpertisen-Partner

Zertifizierung Swiss Savety Center
Die Swiss Safety Center AG bietet Lösungen für alle Branchen mit spezifischen Dienstleistungen, 
Produkten und Qualifizierungen im Sicherheits- und Qualitätsbereich. Dazu zählen auch die Zerti-
fizierungen von Repanet Suisse. 

www.safetycenter.ch

ZENTREX AG 
Sachverständigenbüro für Fahrzeugtechnik, Mobilität und Bewertung	
Zertifizierungsauditor der Repanet-Partnerbetriebe

www.zentrex.ch
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auto-i-dat ag
Schadenkalkulation und -meldung mit den Produkten der auto-i-dat AG vereinfachen.

www.auto-i-dat.ch

DRIVUS
Bietet Instrumente sowie Beratung und Schulung in einer Vielzahl von Bereichen  

den Carrosseriefachbetrieben an.

www.drivus.ch

GCS Schweiz AG
Ihr Weg zu Effizienz und Qualität im Schadenmanagement.

www.gcsag.ch

Kennzahlen-Kompass
Steigen Sie jetzt ein beim Kennzahlen-Kompass, dem ersten Online-Betriebsvergleich  

der Carrosserie- und Lackierbranche.

www.kennzahlen-kompass.ch

Informaticon
Mit den Geschäftsbereichen Business Software und IT Services verschafft Informaticon  

ihren Kunden durch innovative Produkte und Dienstleistungen Wettbewerbsvorteile.

www.informaticon.com

Digitales Betriebsmanagement

YAROWA
YAROWA Mobility verbindet mit ihrer digitalen Schadenabwicklungs-Plattform Flottenmanager, 
Versicherungen und Carrossiers, um den Schadenreparatur-Prozess einfacher, schneller und 
kostengünstiger zu gestalten. 

www.yarowa.com

aspaara AG
aspaara MatchingCore: Das KI-Assistenzsystem für Ihre Werkstattplanung. Immer der beste Plan 

– Mit KI-Superkräften.

www.aspaara.com
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SMARTES SYSTEM FÜR 
SMARTERE ENERGIEEINSPARUNGEN. 

Die nächste Generation der patentierten Niedrigenergie-Technologie 
von Axalta ist da. 

Spies Hecker – näher dran.

Unser schnellstes System erreicht jetzt Lackierungen, die den OEM-Spezifikationen entsprechen und 
eröffnet damit neue Möglichkeiten für alle Carrosseriewerkstätten. Die Klarlacke und Spachtelmassen 
der neuesten Generation bieten ein noch haltbareres Finish bei gleichbleibend aussergewöhnlicher 
Qualität. Speziell für anspruchsvolle, produktivitätsorientierte Reparaturwerkstätten entwickelt, bietet 
das neue Systeme maximale Effizienz und Leistung. 
 
Finden Sie mehr heraus wie Axalta die Reparaturlackindustrie neu definiert: www.refinish.axalta.eu
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Impressionen der regionalen
Repanet Suisse Jahrestreffen
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Aargau
Aarauer Carrosserie Werke AG ACW, Aarau 
Baumann Autogarage AG, Baden 
Borioli AG, Rudolfstetten 
Brunner AG, Zufikon 
Bürgin Rupperswil AG, Rupperswil 
Carrosserie & Autospritzwerk Vicari AG, Neuenhof 
Carrosserie Mülligen AG, Mülligen 
Carrosserie Nord GmbH, Merenschwand 
Carrosserie-Spritzwerk Küng AG, Gebenstorf 
Fahrdynamic Automobile AG, Gipf-Oberfrick 
Garage Galliker AG, Aarburg  
Gebr. Knecht AG, Windisch
Gräub Auto Center AG, Oberentfelden 
Hallauer AG, Wohlenschwil 
JIMMY Carrosserie AG, Sisseln 
Lüthi Carrosserie- und Lackiercenter AG, Kirchdorf 
Maier Carrosserie GmbH, Stilli 
Neeser Carrosserie & Spritzwerk AG, Wohlen 
Simon AG Carrosserie und Fahrzeugbau, Rupperswil 

Appenzell
Carrosserie Pfister AG, Herisau
Scheidweg-Garage AG, Appenzell

Basel
Auto Margarethen AG, Basel
Babbi Pratteln - Keigel AG, Pratteln
Carrosserie Imhof AG, Laufen
Carrosserie Munz AG, Birsfelden
Carrosserie SCHNEIDER AG, Zwingen
Carrosserie Zumbrunn AG, Sissach
Di Bartolo Carrosserie & Autospritzwerk GmbH, Pratteln
hoffmann automobile ag, Aesch BL
Huggel Carrosserie AG, Münchenstein
Leu Carrosserie- und Spritzwerk AG, Biel-Benken BL
Luso Carrosserie, Bottmingen
Settelen AG, Basel
Wenger Carrosserie / Fahrzeugbau AG, Basel
Zeller AG, Autospritzwerk, Liestal

Bern
Aaretal-Garage AG, Münsingen
Alouettes Lerch SA, Tramelan
Auto Gobeli, Zweisimmen
Autobahn-Garage Zwahlen & Wieser AG, Lyss
Autocenter Macinko AG, Thun
Bartlome AG, Rüschegg Heubach
CALAG Carrosserie Langenthal AG, Langenthal
Car Rep De Giorgi AG, Bern
Carrosserie AG Lyss, Lyss
Carrosserie Beutler AG, Heimberg
Carrosserie Bringold AG, Ittigen
Carrosserie du Pont de Thielle SA, Gals
Carrosserie du Relais SA, Sonceboz-Sombeval
Carrosserie Feller AG, Thun
Carrosserie Filipelli AG, Ittigen
Carrosserie Frederiksen AG, Goldswil
Carrosserie G&G AG, Niederwangen BE
Carrosserie Kiener AG, Schönbühl-Urtenen
Carrosserie Kompetenz Center Lyss AG, Lyss
Carrosserie Kompetenz Center Nidau AG, Nidau
Carrosserie Marschall AG, Latterbach
Carrosserie Sutter AG, Hasle b. Burgdorf
Carrosserie-Autospritzwerk  Zehnder GmbH, Grosshöchstetten
Dellendrückzentrum AG, Reichenbach i.K.
Ledi-Garage Feutersoey AG, Feutersoey
Moos-Garage AG, Müntschemier
Th. Willy AG Auto-Zentrum, Bern

Freiburg
AMAG Automobiles et Moteurs SA, Gumefens
Carrosserie Berset SA, La Tour-de-Trême
Carrosserie Bovet & Fils SA, Cugy FR
Carrosserie Christian Mettraux SA, Neyruz
Carrosserie Claude Schindler SA, Bulle
Carrosserie de Beaumont SA, Fribourg
Carrosserie d'Ursy SA, Ursy
Carrosserie Josef Brülhart GmbH, Alterswil FR
Carrosserie und Lackierungen Top AG, Tafers
Carrosserie Warpel AG, Düdingen
Carrosserie-Autospritzwerk Markus Tinguely AG, Bösingen
DIMAB carrosserie SA, Bulle
Remund AG, Büchslen
Winiger Frères Sàrl Carrosserie de Grolley, Grolley

Genf
Carrosserie Alberto Moreira Sàrl, Meyrin
Carrosserie Bruno SA, Meyrin
Carrosserie de la Croisette SA, Les Acacias
Carrosserie de la Marbrerie SA, Carouge GE
Carrosserie Gillabert, Petit-Lancy
Carrosserie Lehmann SA, Plan-les-Ouates
ETPL SA, Satigny
LIGNON CARS SA, Le Lignon

Glarus
Carrosserie- und Spritzwerk Rüegg, Bilten

Graubünden
Airport Garage Geronimi SA, Samedan
Auto Mathis AG, St. Moritz
Carrosserie Claus, Chur
Carrosserie Coray AG, Laax
Kiri Carrosserie GmbH, Fürstenaubruck
M. Casutt AG, Zizers

Jura
Ahcortech SA, Delémont
Carrosserie Bourquard Sàrl, Delémont
Carrosserie Daddy SA, Saignelégier
Carrosserie José Barth Sàrl, Courroux
Garage du Tabeillon M. Montavon SA, Glovelier 
Garage J. Montavon SA, Porrentruy
Pierre Steulet SA, Develier
Power Automobile Delémont Sàrl, Delémont

Luzern
car schaller ag, Ruswil
Carrosserie & Lackiercenter AG, Inwil
Carrosserie Bichsel AG, Schötz
Carrosserie Fischer AG, Schenkon
Carrosserie Fuchs GmbH, Schachen
Carrosserie Luzern AG, Kriens
Carrosserie Stalder AG, Geuensee
Carrosserie Vitali + Müller AG, Sempach Station
Garage Galliker AG, Kriens
Glanzmann Carrosserie AG, Menznau
J. Kaufmann AG, Root
Th. Willy AG Auto-Zentrum, Kriens

Neuenburg
Automobiles Senn SA, La Chaux-de-Fonds
Carrosserie d'Auvernier SA, Auvernier
Carrosserie de Cornaux Sàrl, Cornaux NE
Carrosserie des Grandes Crosettes SA, La Chaux-de-Fonds
Carrosserie du Crêt, Le Locle
Carrosserie du Lac Sàrl, Le Landeron
Carrosserie Orsat Sàrl, Buttes
Carrosserie Stamm SA, Cortaillod
Eplatures Automobiles SA, La Chaux-de-Fonds
Garages Hotz SA, Travers

Partnerbetriebe 2026
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Nidwalden
carrosserie-nidwalden gmbh, Stans

Schaffhausen
Emil Frey AG Kreuzgarage, Schaffhausen

Schwyz
Carrosserie Zäch GmbH, Wangen
FACH AUTO TECH GmbH, Sattel
Hanspeter Steiner AG, Schübelbach

Solothurn
Carrosserie Kaufmann AG, Biberist
Carrosserie Remo Schmid AG, Breitenbach
F&I Carrosserie GmbH, Gretzenbach
Garage Galliker AG Bellach, Bellach

St. Gallen
Auto Richner AG, Steinach
Brülisauer AG Carrosserie, Eggersriet
Carrosserie & Autospritzwerk Kesseli AG, Mels
Carrosserie Batliner GmbH, Rorschach
Carrosserie Friberg-Lantech, Rheineck
Eugster AG, Thal
Hedin Automotive Widnau AG, Rebstein
LIGA Lindengut-Garage / LARAG, Wil
Weber AG Carrosserie und Wohnwagen, St. Gallen

Tessin
Car Center Giubiasco SA, Giubiasco
Carrozzeria Alphia SA, Balerna
Carrozzeria Brumana SA, Mendrisio
Carrozzeria Inter Vezia SA, Lamone
Carrozzeria Lepori SA, Agno
Carrozzeria Moderna SA, Locarno
Carrozzeria Prisma Sagl, Sant'Antonino
Deltacar Sagl, Cadro
Diamante KC Sagl, Lumino
Monzeglio SA, Riazzino
Norancar SA, Barbengo
Selsystem Swiss SA, Coldrerio
Torpedo 2000 SA, Bodio

Thurgau
Auto Lang AG Frauenfeld, Frauenfeld
Auto Lang AG Kreuzlingen, Kreuzlingen
AutoPache GmbH, Felben-Wellhausen
Bütikofer Automobile AG, Frauenfeld
Carrosserie + Spritzwerk Sievi AG, Weinfelden
Carrosserie Center Aadorf AG, Aadorf
Luxury Performance GmbH, Frauenfeld
Schweizer Auto Design AG, Diessenhofen
Winiger AG, Carrosserie, Frauenfeld

Uri
Blättler & Christen AG, Schattdorf
Brand Automobile AG, Schattdorf

Waadt
Automobiles Senn SA Montagny-Yverdon, Montagny-Yverdon
Car-Point Carrosseries SA, Aigle
Car-Point Carrosseries SA, Chavornay
Car-Point Carrosseries SA, St-Légier
Carrosserie Aisa-Classics Sàrl, Villars-Ste-Croix
Carrosserie de Vernand Camares, Romanel-s-Lausanne
Carrosserie du Signal, Orbe
Carrosserie Gilliéron, Yverdon-les-Bains
Carrosserie Indulsi Frères Sàrl, Yverdon-les-Bains
Carrosserie Jaccottet Weldingplast Sàrl, Mont-sur-Lausanne
Carrosserie Leuthold , Corcelles-Payerne
Carrosserie Mischler & Fils SA, Renens VD
Carrosserie Nino SA, Bex
Carrosserie Nouvelle Brunet Fils & Cie SA, Epalinges

Carrosserie Nouvelle Hauser SA, Aigle
Carrosserie Putallaz SA, Reverolle
Carrosserie Roland Winiger SA, Lausanne
Carrosserie Sensi SA, Préverenges
Centre Automobile des Marais SA, Duillier
DIMAB Carrosserie SA, Payerne
Garage-Carrosserie Dan SA, Echallens
Garage et Carrosserie de Bellevue Fernando Iassogna SA, Aubonne

Wallis
ACW Auto-Center Visp AG, Eyholz-Visp
Carrosserie 2000 SA, Salgesch 
Carrosserie Balet & Boulnoix SA, Sion
Carrosserie BERNER SA, Vétroz
Carrosserie CCL & GP Camper AG, Glis
Carrosserie Cico AG, Gamsen
Carrosserie Dubuis SA, Réchy
Carrosserie Locher SA, Salgesch
Carrosserie Moderne Reynard SA, Sion
Carrosserie Torsa GmbH Pollinger Alain, Visp
Garage Carrosserie Centra AG, Gamsen
Garage et Carrosserie du Nord SA, Conthey
Urfer Carrosserie SA, Martigny

Zug
Carrosserie Robelli GmbH, Zug
Carrosserie Ryser AG, Holzhäusern
MB Auto Center Zug AG, Steinhausen
Wesemann AG, Zug

Zürich
AMAG Wettswil, Wettswil
Artis-C8 AG, Kloten
Auto Eigenmann AG, Rümlang
Autocenter Wehntal GmbH, Steinmaur
Autospritzwerk Winterthur GmbH, Winterthur
Baumann+ Wild AG , Affoltern am Albis
Binelli Automobile AG Carrosserie, Adliswil
Binelli Automobile AG Carrosserie, Schlieren
Carrosserie & Lackcenter Zürisee GmbH, Wädenswil
Carrosserie Center Winterthur AG, Winterthur
Carrosserie Center Uster CCU, Uster
Carrosserie Erni AG, Schlieren
Carrosserie Grogg AG, Dietlikon
Carrosserie Rosenberger AG, Dübendorf
Carrosserie Rusterholz AG, Richterswil
Carrosserie Sandtner AG, Pfäffikon ZH
Carrosseriewerk AG, Uster
ColorMagic GmbH, Schlieren
CS R. Steimann AG, Bachenbülach
Engeler Automobile, Winterthur
Fischer Autospritzwerk AG, Rüti ZH
Gantenbein Carrosserie & Spritzwerk AG, Nänikon
Garage Carrosserie Moser AG, Seuzach
Gehri Carrosserie Spritzwerk AG, Pfäffikon ZH
Gehrig Carrosserie AG, Kleinandelfingen
Glatt Carrosserie GmbH, Höri
Hans Eigenmann AG, Urdorf
Hedin Automotive Schweiz AG, Dielsdorf
Hedin Automotive Schweiz AG, Samstagern
Juchli Carrosserie AG, Zürich
Linde-Carrosserie AG, Zürich
Luigi Taveri AG, Wädenswil
RRG SCHWEIZ AG, Glattbrugg
Scheiwiller AG, Zürich
Semes Automobile AG, Zürich
Semes Bachenbülach AG, Bachenbülach
Th. Willy AG Auto-Zentrum, Schlieren

Fürstentum Liechtenstein
Carrosserie Rifaj Anstalt, Schaan

Stand Dezember 2025 - 240 Partnerbetriebe

49 



 50  



Unter www.repanetsuisse.ch finden 
Sie immer den aktuellsten Stand und 
können sich direkt mit dem Betrieb in 
Kontakt setzen. 
Stand Dezember 2025
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